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Centrum danych jako ustuga

Ponad 2,5 mld MB danych generowanych codziennie sprawia, ze zapotrzebowanie
na rozbudowe wtasnych centréw danych okazuje sie prawdziwym wyzwaniem dla firm.
Recepta moze by¢ Data-Center-as-a-Service

hociaz rozwigzania on-pre-

mise caly czas przyciagaja

uwage rynku, dla wielu firm

przestaja by¢ akceptowalne
ze wzgledu na wyzwania zwigzane z ich
niewystarczajacym bezpieczenstwem
i nadmierng dostepnoscia. I tu pojawia
sie DCaa$, ktére moze mie¢ ogromny
wplyw na przysztosc kolokacji rozumia-
nej jako wstawianie wlasnych serweréw
do serwerowni ustugodawcy.

Co to jest DCaaS?

Data-Center-as-a-Service, ktére dalej be-
dziemy okreslac terminem ,kolokacyjne
centrum danych”, to ustuga, w ramach
ktérej centra danych udostepniaja swoje
fizyczne urzadzenia i infrastrukture IT
pod wynajem. Dzieki temu klienci uzy-
skuja zdalny dostep do serwerdw, sprzetu,
przepustowosci, pamieci, infrastruktury
sieci i innych zasobéw w rozproszonej
geograficznie sieci WAN.

Jednym z gtéwnych czynnikéw powo-
dujacych przejscie na DCaasS jest brak
mozliwosci rozbudowy przez firmy
wilasnych centréw danych, ale takze
potrzeba zmniejszenia sladu weglowego,
ktéry negatywnie odbija sie zaréwno

na przychodach, jak i na PR. Zdaniem
firm analitycznych DCaa$S okazuje sie
szczegolnie uzyteczny dla organizacji
dziatajacych na wysoce konkurencyj-
nych rynkach. Co czyni go jednak tak
atrakcyjnym i dlaczego uwaza sie go za
przysztos¢ kolokacji?

Elastycznos$¢

Drziesie¢ lat temu, kiedy przetwarza-
nie w chmurze dopiero zaczynato sie
cieszy¢ coraz wieksza popularnoscia,
wiele przedsiebiorstw postawilo na nie,
przenoszac swoje zasoby IT do chmur
publicznych. Czes¢ korporacji nie chce
z nich jednak obecnie korzysta¢, gdyz
obawia sie probleméw zwigzanych
z ich bezpieczenistwem, brakiem wy-
starczajacej kontroli oraz nadmierna
dostepnoscia danych. Zadowalajaca
alternatywa jest w takich przypadkach
chmura hybrydowa zaimplementowana
za posrednictwem dostawcy DCaa$, bo
taczy skalowalnos¢ i optacalnosé chmury
publicznej zwystarczajacym bezpieczen-
stwem chmury prywatnej.

Jednak w przypadku szczegélnie mniej-
szych organizacji korzystajacych z chmu-
1y prywatnej idealne staje sie skorzystanie

z ustug kolokacyjnego centrum danych,
bo pozwala uwolni¢ pracownikéw od
koniecznosci samodzielnego utrzymania
infrastruktury sieci, co jest niejednokrot-
nie dos¢ klopotliwe.

Efektywnos¢ kosztowa

Zarzadzanie lokalng infrastrukturg
IT jest zaréwno czasochtonne, jak
ikosztowne. W przypadku korzystania
z DCaaS placi sie tylko za pojemnosé,
ktérej potrzebuje sie w krétszym lub
dtuzszym czasie. Latwiej jest tez zidenty-
fikowac okresy, w ktoérych sprzet bedzie
musial pracowac bardziej wydajnie,
potrzebujac wiecej chlodzenia, mocy
lub przepustowosci oraz dostosowania
do tych potrzeb infrastruktury IT.

Centra danych pod wynajem staraja sie
oczywiscie wdraza¢ najnowsze innowa-
cjeitechnologie, aby by¢ mniej energo-
chtonne. Dla przyktadu Microsoft zanu-
rzyt swoje centra danych na dnie Morza
Péinocnego na glebokosé 35,5 m. Dzieki
temu, ze woda nic tu nie kosztuje, a do
tego jest na tyle zimna, ze chtodzenie
jest skuteczne, Microsoftowi udato sie
zmniejszy¢ negatywny wplyw swoich
centréw danych na srodowisko. Z kolei

Outsourcing IT ma sie coraz lepie]

Robert Paszkiewicz

VP Central and Eastern Europe
OVHcloud

Wczasach pandemii ruch w centrach
danych OVHcloud przyspieszyt m.in.
z uwagi na gwattowny wzrost liczby pro-
wadzonych webinariéw i wideokonferen-
cji. Z raportu Global Sourcing Association
sondujacego trendy w outsourcingu wynika
z kolei, ze decydenci zaczeli wreszcie po-
strzegad wktad firmy trzeciej jako wymierna
warto$¢ dla organizacji, a nie tylko sposob
na nizsze rachunki. Gtdwnym benefitem
ptynacym z outsourcingu ustug okazuje sie

wspdtpraca klient-partner narzecz zdobywa-
nia przewagi konkurencyjnej, atotylko moze
nas cieszy¢. Dodatkowo, jako europejskiego
dostawce, satysfakcjg napawa nasto, ze fir-
my chca stawiaé na programistéw z naszego
kontynentu. Zwrot ku zasobom wtasnym
to odzwierciedlenie trendu, zZe dla coraz
wiekszej grupy przedsiebiorstw europejski
rodowod to znacznie wiecej niz tylko nieza-
lezne prawodawstwo i suwerennos¢ danych.
Coraz wiecej z nich juz jakis$ czas temu

Apple oraz Facebook uzywaja na
potrzeby swoich centréw danych
prywatnych instalacji stonecznych
do gromadzenia energii.

Zawsze na posterunku

Dostepnos¢ danych jest jednym
z kluczowych czynnikow dla przed-
siebiorstw, ktére musza polegaé na
sieci w celu swiadczenia ustug swoim
klientom. Nieoczekiwany przestdj
moze bowiem spowodowac powaz-
ne szkody w zakresie zaréwno ich
reputacji, jak i wydajnosci. Wiasnie
wtym przypadku wkracza niezréwna-
na gwarancja bezawaryjnosci DCaas.

Zaawansowane
bezpieczenstwo

Magazyn ,Infosecurity” ostrzega, ze
ataki DDoS stajg sie coraz bardziej
nasilone w ostatnich latach. Dlatego
bezpieczenstwo danych powinno
by¢ gtéwnym wyzwaniem dla firm
kazdej wielkosci.

Ttowtasnie tutaj DCaaS zyskujq przewa-
genad innymi rozwiazaniami. Oprécz
zapewnienia najwyzszej dostepnosci
1 elastycznosci s3 bowiem wyposazo-
ne W Nowoczesne oprogramowanie
1 sprzet, ktére zapewniaja klientom
najwyzszy poziom bezpieczenistwa.
Kiedy firma korzysta z kolokacji
w DCaaS, zyskuje przy tym duzo wiecej
niz prosty dostep do sprzetu. Wehodzi
bowiem do srodowiska sieciowego

zaczeto sie zastanawiac, w ktérym
miejscu Swiata bedzie najbezpieczniej
przechowywac swoje dane.

W czasach pandemii nie bezznaczenia
jest tez europejska solidarnos¢, a do-
brym przyktadem jest inicjatywa Open
Solidarity, w ramach ktérej uczestnicy
wspierajg przedsiebiorcéw poprzez
udostepnianie im swoich rozwigzan
technologicznych. Wktadem OVHcloud
w ten proces jest od samego poczatku
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zaprojektowanego pod katem zapew-
nienia najwyzszego poziomu ochrony
cybernetycznej, na poziomie zaréw-
no fizycznym, jak i cyfrowym. Dzie-
ki najnowoczesniejszym funkcjom
bezpieczenistwa zapewnianym przez
DCaaS centra danych mozna uznac
za wspolczesne fortece ery cyfrowej.

Nieporéwnywalna
skalowalnos$¢

Ze wzgledu na ograniczony obszar
dziatania rozwigzan on-premise
rozszerzenie zakresu ich ustug jest
praktycznie niemozliwe. To spra-
wia, ze wyzwaniem dla firm jest
reagowanie na zmiany rynkowe,
co powoduje, ze traca mozliwosci
i przeptacaja za moce, ktérych po-
trzebuja dzisiaj, a ktérych jutro mo-
ga juz nie potrzebowad. Korzystanie
z DCaa$S pozwala firmom dodawac
wiecej przestrzeni i innych zasobéw,
kiedy tylko sa potrzebne, po prostu
aktualizujac swéj harmonogram.
Data-Center-as-a-Service znajduje
sie obecnie w fazie ogromnego wzro-
stu. Istniejace technologie wciaz
sie aktualizuja, pojawiaja sie nowe,
ksztaltuja sie réwniez nowe archi-
tektury. Jedno jest pewne - dzieki
temu wszystkiemu, co zapewnia dzi$
model DCaa$, coraz wiecej firm be-
dzie cieszy¢ sie wysoka wydajnoscia
izaawansowanymi mozliwo$ciami
tego rozwigzania.

Wojciech Gryciuk

nieodptatne oferowanie infrastruktury
potrzebnej do uruchomieniatych ustug,
Stworzylismy takze cata platforme, ktéra
agreguje wszystkie rozwigzania w jed-
nym miejscu i pozwala na tatwy prze-
glad mozliwosci. Drzemiacy potencjat
Europy urzeczywistnia ponadto Gaia-X,
bedacainicjatywa na rzecz ekosystemu
chmury obliczeniowej, ktéramazmniej-
szac zalezno$¢ Starego Kontynentu od
gigantow z Doliny Krzemowej. Il
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Rafal Bakalarz
dyrektor sprzedazy B2Bds. ICT
NetiaNext

ejscie hybrydowe

recepta na wyzwania

WSp

W

otczesnego IT

ydarzenia z ostatnich miesiecy jeszcze
mocniej niz dotychczas uwypuklity

konieczno$¢ posiadania bezpiecznej,
skalowalnej i tatwo dostepnej infrastruktury
IT. Pytanie nie brzmi juz: ,Czy korzystac
z outsourcingu IT?”, tylko: ,Ktéry model
outsourcingu infrastruktury IT wybrac?”.
Kierunek transformacji nadaja potrzeby

biznesowe i aplikacje. Jezeli software tworzony
jest w modelu cloud-native, w oparciu
o mikroserwisy, preferowanym kierunkiem -

choé¢n

ie jedynym - beda chmury publiczne,

gdyz zapewniaja duze mozliwosci skalowania

orazm

odel ptatnosci za wykorzystane zasoby.

Nie jest to jednak rozwiazanie idealne. Tam,
gdzie obciazenie jest w miare state, a ilos¢
danych przewidywalna, zdecydowanie bardziej
optymalna kosztowo bedzie chmura prywatna.
A gdy jesteSmy w trakcie transformacji ze
Srodowiska on-premise i mamy w organizacji

niezbe
bedzie

dne kompetencje, najlepszym wyborem
Data-Center-as-a-Service (DCaaS).

Jednym z wazniejszych czynnikéw
decydujacych o wyborze Srodowiska jest aspekt

bezpie

czenstwa.

Dobrze zaprojektowane rozwigzanie chmury
prywatnej lub hybrydowej - czyli taczacej

chmury prywatne z chmurami publicznymi -
w oparciu o profesjonalne, georedundantne

centra

danych, potaczone szyfrowanymi taczami,

zapewniajg bezpieczenstwo teleinformatyczne
danych na najwyzszym poziomie.

Modernizacja $rodowiska IT jest trudna do
przeprowadzenia w rok czy dwa lata, a co
dopiero w kilka tygodni, przed czym zostaty
postawione niektdre organizacje w czasie
pandemicznego lockdownu. Dlatego potaczenie

DCaaS

, chmury hybrydowej i szyfrowanych

tacz transmisji danych wydaje sie najlepszym
rozwiazaniem na obecne i przyszte, niepewne
czasy.
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Marcin Zmaczynski

dyrektor sprzedazy i marketingu
na Europe Srodkowo-Wschodnig
Aruba Cloud
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Wojciech Gryciuk
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,Manager Report”

Robert Busz
Country Manager Poland
Equinix

Rosnace zapotrzebowanie
na rozbudowe wiasnych
centrow danych
niezbednych do utrzymania
prywatnej infrastruktury IT
Barttomiej Danek okazuje sie prawdziwym
Cloud Sales Manager wyzwaniem dla firm.

Google Receptg moze by¢ DCaas,
czyli Data-Center-as-
-a-Service, bo to co$ wiecej
niz prosta kolokacja, ktéra
polega na wstawieniu
wtasnej infrastruktury IT do
profesjonalnego centrum

. N Adam Dzwonkowski danych firmy trzeciej
Rafat Bakalarz | dyrektor
dyrektor sprzedazy B2B ds. ICT, Netia - NetiaNext s . Microsoft Technology Center
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Redakcja: Czy DCaasS to to samo co
kolokacja, czyli wstawienie wlasnej
infrastruktury IT do profesjonalnego
centrum danych (DC)? Jaka ma prze-
wage nad prywatnym DC?

Rafal Bakalarz, Netia: Data-Center-as-
-a-Service to kolokacja, ale wzbogacona
o ustugi dodatkowe, takie jak ,zdalne
rece” czy outsourcing. Coraz czesciej
pojecie DCaaSjest tez rozszerzane o ser-
wery dedykowane oraz ustugi chmuro-
we, stajac sie w efekcie kompleksowym,
outsourcingowanym srodowiskiem IT.
A dlaczego DCaasS jest lepsze od pry-
watnego DC? Jedna z podstawowych
zalet tego pierwszego jest efektywnosé
kosztowa. Czesto okazuje sie bowiem,
ze oplaty zwigzane, przyktadowo, z sa-
mym tylko chtodzeniem serweréw we
wiasnym DC przewyzszaja catkowite
koszty kolokacji w siedzibie ustugo-
dawcy. To efekt gléwnie duzo drozszego
pradu niz w profesjonalnych DC oraz
duzo nizszej efektywnosci energetycz-
nej, czyli wysokiego PUE w tego typu
obiektach.

Nie mniejwazna jest tez jego duzo wiek-
sza skalowalnos¢. Klienci, projektujac
wlasne mini-DC, z reguly przeznaczaja
na nie lokale, ktére moga pomiescié
nie wiecej niz 8-12 szaf rackowych na
niezbedny osprzet. Problem powstaje
wtedy, gdy ich biznes rosnie na tyle
szybko, ze tej wielkosci DC bardzo
szybko przestaje wystarczac, a koszty
i czas jego rozbudowy moga okazac

sie niebotyczne. W profesjonalnym DC
wieksze zasoby dostaje sie od reki i to
za niewiele wieksza optata od wcze-
$niejszej.

Profesjonalne DC jest tez duzo bez-
pieczniejsze od wlasnego DC i to pod
wieloma wzgledami. Zaréwno w zakre-
sie zasilania, ktére jest gwarantowane,
jakibezpieczenstwa teleinformatycz-
nego, ktére swym zasiegiem obejmuje
nie tylko to, co klient ma w samym
DC, lecz takze wszystkie tacza poza
nim. To takze zwiekszone cyberbezpie-
czenstwo, a to dzieki ustugom zabez-
pieczajacym przed atakami DDoS czy
sie¢ poprzez firewallei UTM-y (Unified
Threat Management - przyp. red.).
Ponadto profesjonalni dostawcy DC,
ktérzy dysponuja wiecej niz jednym
obiektem, moga oferowac geolokali-
zacje, czyli wybor DC na podstawie
lokalizacji najbardziej korzystnej dla
Kklienta. Przyktadowo Netia w ramach
inicjatywy NetiaNext dysponuje dwoma
DCw samej Warszawie, jednym w nie-
duzej od stolicy odlegtosci i jednym
w Krakowie, a od przysziego roku takze
kolejnym w Warszawie, wiec w sumie
piecioma. Profesjonalne DC Netii ofe-
ruja takze bezpieczenstwo fizyczne,
bo wszystkie obiekty sa pod specjalna
ochrona, a to réwniez moze by¢ istotne
dla klientéw.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Aruba Cloud jest zaréwno dostawca
ustug DCaaS, bo ma wiasne centra

NETIA W RAMACH INICJATYWY
NETIANEXT DYSPONUJE
DWOMA CENTRAMI DANYCH
W SAMEJ WARSZAWIE,
JEDNYM W NIEDUZEJ

OD STOLICY ODLEGEOSCI

[ JEDNYM W KRAKOWIE, A OD
PRZYSZEEGO ROKU TAKZE
KOLEJNYM W WARSZAWIE,

A TO WAZNE Z PUNKTU
WIDZENIA GEOLOKALIZACJI

Rafat Bakalarz, Netia
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danych we Wtoszech, jak i sama ko-
rzysta z takich ustug, dzieki tzw.
partnerskim DC, w innych krajach,
funkcjonujacych na podstawie centréw
danych, w ktérych wykorzystujemy
nasz sprzet. Jednak przy wyborze part-
nerskich DC przyswieca nam dewiza,
ze za kazda chmura stoi jakie$ centrum
danych, dlatego kluczowe dla nas jest
jego bezpieczenistwo. Dostrzegaja to
coraz czesciej klienci i zaczynaja
zwraca¢ uwage na to, na ile centrum
jest wiarygodne. Przy tworzeniu lub
wyborze centrum danych kierujemy
sie Ratingiem TIA-942, przygotowy-
wanym przez instytucje ANSI. Jest on
najbardziej rygorystycznym systemem
certyfikacji, zdecydowanie bardziej od
np. systemu Uptime Institute, obejmuje
bardzo szeroki zakres zabezpieczen, od
projektowania obiektu przez statosc
dostaw energii do nawet zabezpieczen
przeciwpozarowych.

Mata wiasna serwerownia ustugodawcy
chmurowego jest wystarczajaca tylko
do pewnego momentu, a jesli na sa-
mym poczatku nie byla certyfikowana,
to trudno ja potem rozbudowywac.
Aruba Cloud moze sie pochwali¢ po-
siadaniem Global Cloud Data Center
Campus pod Mediolanem, ktére we
wspomnianym systemie certyfikacji
ANSI ma najwyzszy z mozliwych,
czwarty rating. A jesli komus zalezy na
bezpieczenstwie fizycznych budynkow,
w ktérych miesci sie DC, to raczej dos¢
szybko przechodzi do profesjonalnego
DC, niz decyduje sie na samodzielna
rozbudowe swojego.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Cho-
ciaz dla nas DCaasS jest produktem
niszowym, to absolutnie zgadzam sie
z moimi poprzednikami, ze lepiej jest
korzystac z profesjonalnego DC niz
z wlasnego. Z tym ze nie jest to komuni-
kat do klienta koricowego, ktéry dawno
przestal sie juz tym interesowac. Jego
tak naprawde interesuje ustuga kon-
cowa, a DCaaS w zadnym wypadku
tym nie jest, raczej kosztem. I dlatego
Microsoft generalnie nie koncentruje
sie na samej infrastrukturze, tylko na

fot.: Materiaty prasowe
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wartosci finalnej dla klienta, czyli na
ustugach, ktére wychodza z profesjo-
nalnego DC. Dlatego moze traktowac
DCaaS jako commodity, ktére obniza
koszty utrzymania infrastruktury.

Robert Busz, Equinix: A moim zdaniem
DCaaS mozna okresli¢ jako ustuge typo-
wo nieruchomog$ciowa z zabarwieniem
technologicznym. Nie bez przyczyny
potentaci tego rynku sa firmami typu
Real Estate Investment Trust, tak jak
my. W taki sposéb postrzegaja to réw-
niez inwestorzy. Wszystko zaczyna sie
wiec od zbudowania infrastruktury,
a dopiero potem laaS, SaaS i innych
technologii IT, np. z obszaru cloudu.
I takie tez jest nasze podejscie, jesli
chodzi o skalowanie samych obiektéw.
Zwroémy tez uwage na to, ze postrzega-
nie DCaaS$ zmienia sie w czasie. Obec-
nie bardziej zainteresowani tego typu
ustugami sg duzi klienci: hyperscalerzy,
np. Google czy Microsoft, niz mniejsi,
ktérzy mieliby sie zdecydowac na rezy-
gnacje ze swojej serwerowni na rzecz
profesjonalnego DC. To zresztg w Pol-
sce wymagatoby znacznych inwestycji,
bo duzych DC tu po prostu nie ma.

Bartlomiej Danek, Google: Uwazam,
ze w Polsce jest miejsce dla wiasnych
DC, bo caly czas beda tu firmy, ktére
takie centra bedg chcialy mie¢ whasne.
Kiedy$ wydawato mi sie, ze docelowo
wtasne DC beda stanowi¢ 15-20 proc.
pokrycia rynku, profesjonalne DC

ARUBA CLOUD KORZYSTA
W POLSCE Z USEUG TZW.
PARTNERSKIEGO CENTRUM
DANYCH, W KTORYM
WYKORZYSTUJEMY NASZ

SPRZET. PRZYSWIECA
NAM PRZY TYM DEWIZA,
ZE ZA KAZDA CHMURA
STOI JAKIES DC, DLATEGO
KLUCZOWE DLA NAS JEST
JEGO BEZPIECZENSTWO

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud

- 3040 proc., a reszta bedzie w po-
siadaniu chmur globalnych, takich
jak AWS czy my. W czasach pandemii
to sie zmienito i jesli wlasne DC utrzy-
ma 5 proc. rynku, to i tak bedzie to
bardzo duzo. Profesjonalne DC beda
obejmowac 15-20 proc. rynku, a cata
reszta zostanie przejeta przez chmury
globalne. Pandemia stworzyta zupetnie
nowe obszary dbatosci o bezpieczen-
stwo fizyczne DC. Wazna jest juz nie
tylko odpowiednia dbatos¢ o redun-
dancje urzadzen gwarantujacych prad,
klimatyzacje czy Internet, lecz takze
korytarze dostepowe czy liczba odse-
parowanych drzwi. Podsumowujac,
jesli ktos potrzebuje prostej kolokacji,
to moze skorzystac z ustug dowolnego
profesjonalnego DC, a jesli chciatby
w szerszym stopniu wykorzysta¢ do-
brodziejstwa ustug chmurowych, takie
jak np. analityka danych, to powinien
skorzystac z ustug hyperscaleréw.

Rafal Bakalarz, Netia: Natomiast ja nie
moge sie zgodzi¢ w 100 proc. z opinia
jednego z przedmdwcow, ktéry po-
wiedziat, Ze DCaaS to biznes nieru-
chomosciowy. Dla firm, dla ktérych
jest to podstawowy biznes i jedyna
ustuga w ofercie - by¢ moze. Ale dla
operatordéw, takich jak Netia, DC to
uzupelnienie i podstawa do $wiadcze-
nia innego rodzaju ustug. Generalnie
DC sa potrzebne nie po to, by w nich
sprzedawac przystowiowa podioge,
ale aby $wiadczy¢ ustugi bardziej
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zaawansowane, o ktérych wspomi-
natem wczesniej: ustugi serwerdw de-
dykowanych, ustugi chmurowe czy
kompleksowe ustugi outsourcingu IT
potaczone np. z budowa sieci WAN.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Warto doda¢, ze DCaaS rozni sie od
kolokacji takze tym, iz dostawca tej
ustugi oferuje znacznie wiecej niz tylko
udostepnienie miejsca w hali serwe-
rowni. W ramach DCaaS dostawca jest
w stanie doradzi¢ w kwestii wyboru
odpowiedniego sprzetu, poméc za-
projektowad rozwigzania pozwalaja-
ce skorzystac np. z wirtualizacji czy
udostepni¢ rozwigzania chmurowe
funkcjonujace w DC, na ktére mata lub
$rednia firma nie jest w stanie sobie
pozwoli¢ w ramach on-premise.

Adam Dzwonkowski, Microsoft:
Chociaz na kazdy produkt znajdzie
sie klient, takze na DC, to obecnie ten
biznes trzeba prowadzi¢ zupetnie ina-
czej. Klienci coraz czesciej przeskakuja
w tym obszarze kilka etapéw, szukajac
przede wszystkim ustug kocowych.
My tego doswiadczylismy ostatnio
np. z MS Teams, przytaczajac miliony
uzytkownikow i réwnolegle rozbudo-
wujac nasze DC, czego praktycznie
nikt jednak nie zauwazyl. A skala te-
go wydarzenia byta poréwnywalna ze
skala dziatalnosci wszystkich DC na
terenie Polski przez okres kilku lat.
Wnioski? Klienci, jesli nawet zrezygnuja
ze swojego DC, to raczej od razu péjda
do chmury niz do profesjonalnego DC,
zeby jak najszybciej mie¢ mozliwosc
zaoferowania swoim klientom pro-
duktéw.

Bartlomiej Danek, Google: Odnoszac
sie do wypowiedzi pana Rafala z Netii,
uwazam, ze warto zaznaczyc, iz jest to
bardzo specyficzny klient, bo $wiado-
my. A inwestujac w DC, dokladnie wie,
co chce tam umiescié i z jakich ustug
wtlasnego DC bedzie korzystac. Zupel-
nie inna sytuacja jest w przypadku firm
z segmentu np. sprzedazy detalicznej
czy logistyki, gdzie gtéwny biznes jest
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zupelnie niezwiazany z obszarem in-
frastruktury informatycznej, ale wazne
sg dostepne ustugi.

Wezuwajac sie w polozenie klienta, co
powinien on wybraé, jesli juz zdecy-
duje sie na DCaaS: chmure prywatna,
publiczna czy hybrydowa?

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Wybér odpowiedniego rozwigzania
oczywiscie zalezy od indywidualnych
potrzeb klienta, ale najczesciej funkcjo-
nuje onow modelu multicloud. Wynika
to z tego, ze budowanie infrastruktury
to wieloetapowy, czasochtonny proces,
nie jest to proste przerzucenie danych
z jednego srodowiska do drugiego.
Zazwyczaj klient rozwija swoja chmu-
re, dodajac do niej kolejne elementy,
zbierajac dane, uruchamiajac nowe
funkcjonalnosci, takie jak np. ustu-
ga Disaster Recovery. A wszystko to
w trybie raczej ewolucyjnym, a nie
rewolucyjnym.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Zga-
dzam sie, ze to zalezy, i to nawet na
poziomie granularnym. Z jednej strony
sa firmy, ktére od razu decyduja sie
i8¢ do chmury publicznej. Z drugiej
sa sektor publiczny oraz sektory regu-
lowane, ktore co najmniej w $redniej
perspektywie nie wyjda poza chmure
hybrydowa. No i jeszcze sa instytucje
specjalne, ktore zadnych danych nie
wyprowadza na zewnatrz, szczegoélnie
jesli sa ich wlascicielem.

Tradycyjnemu biznesowi podjecie de-
cyzji w tym obszarze nie przychodzi ta-
two, bo ma ona charakter strategiczny.
Osobiscie nie spotkatem jeszcze firmy,
ktéra by na samym poczatku byta w sta-
nie powiedzie¢, czego tak naprawde
potrzebuje. My oczywiscie mozemy
dokona¢ analizy jej infrastruktury IT
ipodpowiedziec, w ktéra strone warto
i8¢, tym bardziej ze od pewnego czasu
mamy rozwigzania, ktore sg realizowa-
ne w oparciu nie tylko o nasza chmu-
re, lecz takze firm trzecich. A jakichs
ogolnych wytycznych, co wybraé, nie

OD CZTERECH LAT DZIALA
GLOBALNA SIEC EQUINIX
CLOUD EXCHANGE FABRIC,
KTORA EACZY WSZYSTKIE
NASZE CENTRA DANYCH

Z REGIONAMI CLOUDOWYMI
HYPERSCALEROW. KLIENTOWI
WYSTARCZY PORT, BO CAEA
RESZTA JEST MONTOWANA
PRZEZ SIECI SDN I NASZE
OPROGRAMOWANIE

Robert Busz, Equinix

ma, sg jedynie doswiadczenia i reko-
mendacje dla poszczegélnych branz.

Robert Busz, Equinix: Moim zda-
niem dominujacy stanie sie model
hybrydowy. OK, 10 lat temu nastapit
wysyp profesjonalnych DC wsparty
dotacjamiz UE, ale teraz staja sie one
duzym balastem, ktérego utrzymanie
kosztuje coraz wiecej. I zgadzam sie
z przedmdwcami, ze nikt na Swie-
cie nie bedzie migrowat ze starego
DC do nowego w 100 proc. Raczej
w proporcji 80:20, jesli chodzi o clo-
ud i on-premise. Model hybrydowy
bedzie dominowat réwniez w Polsce,
ale jego znaczenie bedzie zalezato od
atrakcyjnosci oferty i umiejetnosci
migracji wszystkich najwazniejszych
dostawcéw chmurowych.

Bartlomiej Danek, Google: Uwazam,
ze ten podziat pomiedzy cloud a on-
-premise bedzie z kazdym dniem coraz
bardziej wyrazny. Klientom z sektora
ICT, tak jak Netii, wlasne serwerownie
moga by¢ nadal potrzebne. Dla reszty,
takiej jak finanse czy retail, ktére po-
trzebuja ustug, ale nie infrastruktury,
DC jest zbedne, wszystko jedno czy
wlasne, czy profesjonalne. W czasie
ostatniej konferencji Google Cloud
Mirostaw Forystek, ktéry jest CEO fir-
my Vodeno, powiedzial, ze albo idzie
sie do chmury, albo wcale - korzysci
Sq oczywiste.
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Rafal Bakalarz, Netia: A moim zda-
niem wszystko zalezy od tego, jaka
potrzebe ma zaspokoié tworzona apli-
kacja. Jesli od samego poczatku sie
zaktada, ze pod chmure i w oparciu
o mikroserwisy, to powinno sie ja wsta-
wic¢ do chmury publicznej, bo to ona
jest najlepiej do tego przystosowana.
Ma wieksze mozliwosci skalowania,
a dodatkowo uzytkownik zawsze ptaci
za wykorzystane zasoby, mogac obstu-
zy¢ dowolnie duze wolumeny. Mamy
jednak tez chmure prywatna, ktora jest
lepiej przystosowana do utrzymywania
pojedynczych maszyn wirtualnych
majacych dziata¢ w modelu 24/7.
W przypadku, gdy jest sie w stanie
przewidzie¢ wolumeny danych i ob-
ciazenia, chmura prywatna bedzie
optymalna kosztowo. Gdzie$ pomiedzy
jest model hybrydowy, w ktérym moz-
na polaczyc obie funkcje - w siedzibie
klienta i w zewnetrznym DC.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Rozmawiajac o DCaaS, méwimy
o klientach, ktérzy sa swiadomi tego,
jakie mozliwosci ma chmura taka jak
TaaS czy PaaS$, ale z jakich$ powodoéw,
np. typu ustugi czy rodzaju produkcii,
potrzebuja profesjonalnego DC. Nie
zgadzam sie przy tym z pogladem, ze
tylko firmy z sektora ICT bedg mia-
ty w przysztosci witasne DC, chociaz
niewatpliwie pandemia przyspieszyta
proces migracji do chmury, co nawet

fot.: Materiaty prasowe
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ostatnio przyznat Satya Nadella, CEO
firmy Microsoft. Ale COVID-19 spo-
wodowat takze wzrost liczby zapytan
o kolokacje i DCaaS, co jest zreszta
pierwszym krokiem do zmigrowania
w przysztosci do chmury. Chociazby
badania Gartnera pokazuja, ze firmy
z roku na rok coraz wieksze srodki in-
westuja winfrastrukture IT w formule
yas-a-Service” niz we wlasne rozwia-
zania, co wida¢ wyraznie chociazby
we Wioszech.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Zga-
dzam sie -1iduzi gracze tez z tego korzy-
staja. Postrzeganie DCaaS jest jednak
obecnie duzo gorsze niz pét roku temu
iniejesttowina tego, ze sama koncep-
cjajestzla, tylko ze oferuje ona za mato.
W Polsce caly czas odbiorca tego typu
ustug beda wszystkie podmioty regu-
lowane, bo nie wyobrazam sobie, zeby
np. jakis powazny bank w ciggu dwéch
lat w catosci zmigrowat do chmury.

Robert Busz, Equinix: Obecna sytuacja
spowodowata, ze w ciggu ostatnich
kilku miesiecy zmienita sie struk-
tura zaréwno projektéw z obszaru
DCaas, jak i firm, ktére kupuja tego
typu ustugi. W 80 proc. przypadkéw
sa to firmy bedace dostawca lub pod-
dostawca rozwiazan cloudowych albo
Cloud Edge (na obrzezu sieci - przyp.
red.). Co ciekawe, w ogéle zniknety za-
pytania o przenoszenie szaf rackowych
na serwery do profesjonalnego DC kosz-
tem tych kierowanych do dostawcéw
chmurowych, ktérzy oferujg komplet-
ne ustugi. Z tym ze nie wszyscy beda
mogli z nich skorzystaé, a przyktadem
moga by¢ instytucje publiczne, ktére
czes$¢ danych musza mied w lokalnym
DC. Pojawia sie réwniez firmy, ktére
beda budowacd swoje wtasne chmury
na prywatne potrzeby.

Bartlomiej Danek, Google: Oczywiscie
duzo branz pozostanie przy DCaasS,
ale moim zdaniem zainteresowanie
nimi niedtugo istotnie spadnie, moze
nawet o potowe, czyli do ok. 15 proc.
Takie branze jak retail, turystyka,

e-commerce czy tzw. beauty, ale tez
edukacja bez chwili zastanowienia
migruja do chmur globalnych.

Rafal Bakalarz, Netia: Nie moge tego
potwierdzi¢. W Netii caly czas widzimy
zainteresowanie przenoszeniem sie
do naszych DC na poziomie poréw-
nywalnym z wczesniejszym. Zmienia
sie oczywiscie struktura zapytan, coraz
wieksze znaczenie zaczynajg tez miec
inne elementy zwiazane z DC, np. lo-
kalizacja czy drogi dojazdowe. Firmy
coraz czesciej chca przenies$é serwery
z biurowca do profesjonalnego DC, ale
niekoniecznie musi to by¢ chmura glo-
balna. Taka firma jak nasza ma bowiem
wiele zalet: wszystkie kompetencje
wjednym miejscu i niedaleko od klien-
ta. Jezeli klient posiada infrastrukture
bazujaca na maszynach wirtualnych
imakompetencje w zakresie VMWare,
to naturalnym ruchem dla niego bedzie
migracja do DCaaS, w ktérej, dzieki
posiadanym kompetencjom, jestesmy
w stanie pomoc na etapach budowania
koncepcji oraz samej migracji. Nasze
ustugi preferuja tez instytucje regulo-
wane, ktére chca korzysta¢ z DC, co
do ktérego wiadomo, gdzie stoi. Czesc
klientow ze wzgledu na nieprzewidy-
walnos¢ kosztow korzystania z chmury
decyduje sie na powrdt do rozwigzan
on-premise lub do profesjonalnego
DC. Na razie dzieje sie tak w USA, ale
za chwile tak samo moze by¢ w Polsce.

A jaki wplyw w przypadku DCaaS ma
moda na multicloud?

Adam Dzwonkowski, Microsoft: To
juz nie jest moda, tylko mainstream.
A zwiazek jest duzy, bo gdzies pod
spodem jest DC i to profesjonalne,
ktére jest tez optymalne kosztowo, bo
cloud computing sprowadzit DC pod
strzechy i cenajuztez sie liczy. Kiedys
DC kosztowato krocie i nie byto w petni
profesjonalne, czego wiele przyktaddw
jest takze w Polsce. Jednak dla duzych
odbiorcéw ustug nie liczy sie sama
cena, tylko stosunek ceny do jakosci

83

MANAGER-REPORT
czerwiec-lipiec 2020

1jesli ktog jest w stanie zagwarantowac
wysoki poziom DCaaS w akceptowalnej
dlaklienta cenie, to nie ma watpliwosci,
ze rynek to kupi.

Robert Busz, Equinix: Obecnie na
swiecie funkcjonuja dwa modele ko-
rzystania z DC. Z jednej strony sa bar-
dzo duze DC, ktére maja jeden, dwa
czy nawet trzy regiony réznych firm
cloudowych. I w nich multicloud ma
uzasadnienie, bo skraca czas wymiany
danych miedzy réznymi Srodowiskami
chmurowymi do nanosekund. Z drugiej
sa lokalne profesjonalne DC, ktére
obstuguja m.in. sektory regulowane
1musza sie znajdowac w danym kraju
ze wzgledu na regulacje prawne. Tu
istotna jest wiec liczba DC hostuja-
cych regiony cloudowe, ktéra bedzie
sprzyjac rozwojowi ustugi multicloud.
W kwestiach regulacji duze znaczenie
ma zaangazowanie po stronie dziatéw
prawnych oraz kadry zarzadzajacej
firmy w zakresie mozliwosci wejscia
do multicloudu i wyjscia z niego.

Bartlomiej Danek, Google: W czasach
pandemii firmy coraz czesciej migruja
z wlasnego DC do DCaaS lub chmury
globalnejinie chodzi tu tylko o zdrowy
rozsadek, ale takze z powodu emocji.
Zdarzalo sie juz bowiem, ze osoba z IT
odmawiata pojechania do wlasnego DC
w celu naprawienia serwera z powo-
du... koronawirusa. Osobi$cie masowe
powstawanie multicloudéw mnie cie-
szy. Dzieki temu po stronie profesjonal-
nych DC coraz cze$ciej pracuja osoby
wyszkolone w technologiach chmuro-
wych, a wtedy wspolpraca przebiega
znacznie sprawniej. Pracownicy DC
obserwuja trendy rynkowe oraz szanse,
jakie daja im chmury globalne. Nie
narzekamy na liczbe oséb chcacych sie
szkoli¢ i certyfikowac w technologiach
Google Cloud. Nie do$¢, ze dzieki temu
mamy szerokie sSrodowisko cloudowe,
tojeszcze ludzi, ktérzy sie na tym znaja.

Rafal Bakalarz, Netia: Odréznijmy mul-
ticloud od chmury hybrydowej. Dla
mnie multicloud to nie jest potaczenie
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chmury prywatnej z publiczna, ktére
obecnie jestjuz dos¢ czesto spotykane.
W Netii multicloud postrzegamy jako
infrastrukture, aplikacje, ktére korzy-
stajaz MS Azure, Google Cloud czy AWS
niejako w sposéb automatyczny, wybie-
rajac rozwiazanie chmury publicznej,
ktore jest dla nich najlepsze. Takie
rozwigzania nie sg jeszcze zbyt popu-
larne, ale beda coraz powszechniejsze
ibedzie w nich miejsce na zaistnienie
wszystkich lokalnych dostawcéw DC.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Chmura nie jest recepta na cate zlo, ja-
kie sie wigze z posiadaniem infrastruk-
tury IT. Kluczowe jest to, w jaki sposéb
iwjakiej formule zostanie ona wdrozona
w firmie. Odpowiedzig na ten problem
jest nasze partnerstwo z firma Kylos,
ktéra specjalizuje sie w tworzeniu rozwia-
zant chmurowych dla konkretnych firm,
dzieki czemu przedsiebiorcy dostaja
dostep do najlepszego know-how, gwa-
rantujacego, ze ich dane beda bezpieczne
iefektywnie przetwarzane. Na tym rynku
chmurowym dominuja globalni gracze,
ale wyraznie wida¢ potrzebe dostepu
do ustug od innych dostawcéw, co wy-
nika chociazby z obawy o bezpieczen-
stwo danych przechowywanych przez
podmioty spoza UE. Multicloud moze
im w tym pomoc. Potrzeba wsparcia
lokalnych dostawcéw jest zauwazana
przezeuropejskich lideréw, stad powstaja
takie projekty jak Gaia-X. Jest to pomyst
utworzenia miedzynarodowej, euro-
pejskiej chmury, nieco na wzér firmy
Airbus. Aruba ma przyjemnos¢ pracowaé
nad tym rozwigzaniem poprzez swoje
cztonkostwo w CISPE, zrzeszajacej eu-
ropejskich dostawcéw chmury.

Bartlomiej Danek, Google: Wydaje mi
sie, ze w Polsce z multicloudu korzysta
obecnie niewiele firm, a jesli juz, to
z chmur globalnych. Tylko czy w tym
przypadku to jest multicloudowosc¢?

Rafat Bakalarz, Netia: To troche taki
akademicki spor o to, co nazywamy
multicloudem, ale mozna przyjac, ze je-
zeli wykorzystujemy na nasze potrzeby

infrastrukture lub serwisy kilku do-
stawcdw chmurowych, to mamy srodo-
wisko multicloud 1.0. Natomiast jezeli
to dzieje sie automatycznie, tzn. system
sam wybiera, z ktérej infrastruktury czy
ustug skorzystaé, to mozemy méwic
o multicloud 2.0.

Robert Busz, Equinix: Zdolnos¢ DC
do potaczenia wielu srodowisk chmu-
rowych zwieksza jego atrakcyjnosé.
Nasza firma zainwestowata cztery lata
temu w globalng sie¢ Equinix Cloud
Exchange Fabric, ktéra bezposrednio
taczy wszystkie nasze DC z regiona-
mi cloudowymi najwiekszych graczy
na swiecie. Klientowi wystarczy port,
bo cata reszta jest montowana przez
sieci SDN i nasze oprogramowanie.
Jest to trend, ktéry pomaga rozwijac
multicloud. Ciesze sie, ze Netia robi
to obecnie w podobny sposob.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Chmura chmurze nieréwna i czesto
inna chmure wybierze sie do Business
Intelligence, inna do CMS, a jeszcze
inng do backupu. Strategia multicloud
zakltada dobdr réznych dostawcédw w ta-
ki sposob, azeby konkretne rozwigzania
byly dobrane pod katem konkretnych
potrzeb biznesowych firmy. Wybor wie-
cej niz jednego dostawcy moze w tym
poméc, dodatkowo zwiekszajac bez-
pieczenstwo danych.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Mul-
ticloud to decyzja strategiczna. Global-
ne firmy obecnie standaryzuja sie na
wybranej chmurze w jakims$ obszarze:
AWS, Azure itd. Z tym Ze o tym, czy
w to wejs¢é, decyduja zarzady, a nie
dzialy IT, bo jest to oddanie catkiem
sporego kawatka biznesu w rece firmy
trzeciejistaje sie decyzja strategiczna.
Niejednokrotnie ma to tez wplyw na
zmiane modelu biznesowego i zupel-
nie inny sposéb zarabiania pieniedzy.
A my mamy tez takich klientéw, u kté-
rych tylko potowa aplikaciji jest u nas,
a reszta u innego dostawcy. Projekty
mogg wiec by¢ zaréwno horyzontalne,
jakiwertykalne, a beneficjentem tego
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jest np. Equinix, ktéry jest w stanie
swiadczy¢ ustugi DCaaS dostawcom
finalnych ustug chmurowych.

Wsrdd zalet DCaaS wymienia sie
wysoka dostepnosé, zaawansowane
bezpieczeristwo i nieporéwnywalna
skalowalnos$é. A co jeszcze?

Robert Busz, Equinix: Spetnienie odpo-
wiednich norm i zapewnienie wyzszych
standardéw typu ISO 27001 dotyczacych
bezpieczenstwa, Business Continu-
ity itp. A z wymienionych poprzed-
nio bardzo wazna jest skalowalnos¢.
Kiedys$ DC oferowaly pojedynczemu
klientowi moc 5-100 kW, obecnie dla
typowego klienta cloudowego ta war-
tos¢ jest znacznie wieksza: od kilkuset
kilowatow do kilku megawatéw. Jest
to bardzo wazne w kontekscie tego, ze
coraz wiecej firm buduje swoja tozsa-
mo$¢ czy oferuje ustugi w chmurze.

Bartlomiej Danek, Google: Nikt po-
wyzszych zalet nie kwestionuje, bo
zadne witasne DC nie jest lepsze od
profesjonalnego. Co wiecej, poniewaz
te ostatnie coraz czesciej budowane
sa w sieci, faczac DC w réznych loka-
lizacjach, to jeszcze bardziej podnosi
to poziom ich niezawodnosci.

Rafal Bakalarz, Netia: Dodatbym do
tego jeszcze, Ze przewaga naszego DC
w stosunku do chmur publicznych lezy
wjego lokalnosci. To bowiem pozwala
na wiekszg elastycznos$é w negocja-
cjach zapiséw kontraktowych czy SLA
niz w przypadku umaéw z Google czy Mi-
crosoftem. Drugim niezwykle istotnym
atutem jest nasze telekomunikacyjne
pochodzenie, mozemy bowiem do-
starczy¢ klientowi ustuge end-to-end,
ktéra zawiera nie tylko ustugi DCaasS,
lecz takze ustugi cyberbezpieczenistwa
oraz bezpieczne, szyfrowane sieci WAN
taczace infrastrukture IT klienta.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Z punktu widzenia klienta najwazniejsze
jest bezpieczenistwo, a najlepszym jego
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gwarantem sg odpowiednie certyfikaty.
Niestety, wielu dostawcow nie ubiega
sie o nie, gdyz sa trudne do uzyskania
ze wzgledu na restrykcyjne wymogi.
Centra Danych Aruba Cloud posiada-
ja odpowiednie poswiadczenia, przy
czym wielu klientow nawet nie zdaje
sobie sprawy, jak wiele zmiennych jest
branych pod uwage przy certyfikacji.
Zdobycie ich wlasnym sumptem, w ra-
mach wtasnego DC raczej przekracza
mozliwosci wielu firm. Z naszego
badania nt. rozwigzant chmurowych,
przeprowadzonego niedawno w Polsce,
Czechach i1 na Wegrzech, wynika, ze
certyfikacja w tym zakresie ma dla klien-
téw ogromne znaczenie. Az 37 proc.
badanych firm w Polsce wskazuje, ze
przy wyborze oferty kieruje sie odpo-
wiednimi certyfikatami posiadanymi
przez firme. Dla Czechéw wskaznik ten
wynidst 38 proc., co pokazuje znaczenie
tego aspektu.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Nie
przeceniatbym skalowalnosci jako
atutu akurat DCaaS, bo za to odpo-
wiada raczej oprogramowanie niz
sprzet. Moim zdaniem wazniejsze sa
zréwnowazony rozwdj oraz ochrona
srodowiska i dlatego nasza firma ma
w strategii budowe DCw Tier 5, zacho-
wujac niskie PUE i minimalizujac $lad
weglowy. Cowiecej, do 2050 . chcemy
zwréci¢ srodowisku to, co wezesniej
zabrali$my Ziemi.

GOOGLE BUDUJE W POLSCE
PEENY REGION, CZYLI

TRZY CENTRA DANYCH

W PEENEJ REDUNDANCJI,
KTORE ZOSTANA
URUCHOMIONE NA
POCZATKU 2021 R. I BEDZIE
TO MIAEO ZNACZENIE

DLA WIELU KLIENTOW,
ROWNIEZ REGULOWANYCH,
Z POWODU GEOLOKALIZACJI

Barttomiej Danek, Google

Ajaktojest w przypadku innych firm?

Barttomiej Danek, Google: Google
jest firmg odpowiedzialng spotecznie
1100 proc. naszych DC wykorzystuje
energie odnawialng w 100 proc. A wspo-
mniane wczesniej PUE w naszym
przypadku zmalato z 1,22 w 2010 r.
do 1,09 w2020 .

Rafal Bakalarz, Netia: Z inicjatywy wta-
Sciciela Grupy Cyfrowy Polsat, Zyg-
munta Solorza-Zaka, zostal utworzo-
ny niedawno program ,Czysta Polska”,
ktérego celem jest wspieranie ochrony
srodowiska, m.in. poprzez nasze co-
dzienne dziatania w pracy takie jak:
recykling elektro$mieci, oszczedno$c¢
energii czy stosowanie ekozasad przez
pracownikdéw. Jedno z naszych DC ma
juzzainstalowane panele fotowoltaicz-
ne poprawiajace bilans energetyczny
obiektu, planujemy podobne inwesty-
cje w kolejnych centrach. Co do $ladu
weglowego, to warto zaznaczy¢, ze kaz-
dainfrastruktura DC pracuje poczatko-
wo na 40-50 proc. swoich mozliwosci
idopiero przechodzac do ustug chmu-
rowych, mozna je wykorzystywac bar-
dziej ekonomicznie, co przektada sie na
mniejsze zapotrzebowanie na serwery.
Waznym elementem jest tez efektyw-
no$¢ energetyczna DCaaS w stosunku
do wlasnych DC, bo schiadzanie poje-
dynczego serwera w nieprofesjonalnym
DC pochtania dwa razy wiecej energii
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niz w profesjonalnym. To wazne, majac
nauwadze, ze $wiatowe zuzycie pradu
na potrzeby IT to ok. 1 proc. catkowi-
tego zuzycia. Jako ciekawostke moge
doda¢, ze w niektérych DC cieplo po-
chodzace z chtodzenia serweréw wy-
korzystuje sie do ogrzewania basenow
czy szklarni.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Nasze DC we Wloszech tez sa zasilane
zielona energia, co takze potwierdzaja
odpowiednie certyfikaty. Az 90 proc.
energii produkujemy samodzielnie,
a pozostate 10 proc. kupujemy ze
sprawdzonych Zrédet. Poniewaz jest
to jeden znaszych priorytetéw, te same
normy beda spetniane przez nowo po-
wstajaca infrastrukture o powierzchni
10 tys. mkw. i 200 tys. m szesc. ob-
jetosci do wykorzystania, w ramach
mediolaniskiego kompleksu DC. Stawia
na to tez UE, bo zapotrzebowanie na
prad bedzie jednym z najwiekszych
wyzwan przysztosci.

Adam Dzwonkowski, Microsoft: Micro-
soft globalnie podjat bardzo konkretne
zobowiazanie, ze do 2030 r. osiggnie
negatywna emisje dwutlenku wegla,
a do roku 2050 firma usunie ze srodo-
wiska naturalnego dwutlenek wegla
wyemitowany przez nia bezposrednio
lub przez zuzycie energii od zaloze-
nia firmy w 1975 r. Jak wida¢, firmy
chmurowe podchodzg do tego tematu
bardzo powaznie.

Barttomiej Danek, Google: Jako Go-
ogle kupujemy obecnie dwa razy wie-
cej odnawialnej energii niz pozostali
dostawcy chmur globalnych razem.
Warto w tym momencie wspomnie¢
tez o projekcie Sunroof, w ramach
ktérego nieodplatnie badamy w USA
wszystkie dachy, biorac pod uwage ich
efektywnosc¢ energetyczna w przypad-
ku montazu paneli fotowoltaicznych.
Podobny projekt planujemy réwniez
zrealizowac w Polsce.

Robert Busz, Equinix: Bedgc wia-
Scicielem ponad 200 DC na Swiecie,
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réwniez publikujemy swoéj Sustainabi-
lity Report, ktéry dotyczy tego, jak be-
dziemy zmniejsza¢ swéj slad weglowy
iinwestowac w energie odnawialna.
Mozemy pochwali¢ sie przy tym, ze
Equinix WA3 jako jedyne DC w Polsce
w 100 proc. uzywa energii odnawial-
nej - mamy podpisane kontrakty na
dlugoterminowe dostawy kilkunastu
megawatdw zielonej energii od jedne-
go z dostawcdw. Oczywiscie takich DC
nie ma w Polsce duzo, bo zwyczajnie
nie ma takiej ilosci zielonej energii
w naszym kraju, zeby w 100 proc.
zaspokoic¢ potrzeby planowanych
nowych inwestycji na rynku.

W kontekscie ograniczania $ladu
weglowego Equinix prowadzi wiele
réznych dziatan. Jednym z nich sa
badania nad nowym typem podstacji
dla DC. Ma ona zmniejsza¢ slad we-
glowy za pomoca ogniw wodorowych
i fotowoltaiki na tyle, zeby mozna byto
stworzy¢ model samonapedzajacej
stacji zasilania na poziomie 10 MW.
Bardzo waznym watkiem jest tez redu-
kowanie ilosci generatoréow w DC, co
jest mozliwe przy przejsciu na zasila-
nie wylacznie poprzez sieci wysokiego
napiecia. Generatory sa jednym ze
zrédet duzej ilosci zanieczyszczen,
ich ograniczanie bedzie wiec istot-
nym celem.

A jak wyglada przyszlo$é tego rynku
ijego specyfika w polskich realiach?

Rafat Bakalarz, Netia: Mimo ze Go-
ogle uwaza, iz przysztos¢ nalezy do
hyperscaleréw, czyli wielkich, global-
nych dostawcéw ustug chmurowych,
to nasze spojrzenie jest nieco bardziej
zachowawcze. Oczywiscie, nie ma co
ukrywaé, ze w przypadku chmury pu-
blicznej ich rola bedzie rosta w miare
powstawania coraz to nowych aplika-
¢ji chmurowych. Co do Polski, to gte-
boko wierze we wzrost popularnosci
rozwiazan hybrydowych, ktore tacza
zalety chmury publicznej z zaletami
profesjonalnych DCirozwigzaniami
chmur prywatnych.

MICROSOFT ZAMIERZA
POSTAWIC W POLSCE CENTRA
DANYCH O WARTOSCI

1MLD DOL, A TO
NAJWIEKSZA INWESTYCJA
TECHNOLOGICZNA

W POLSCE I OGROMNA MOC
OBLICZENIOWA DOSTEPNA
LOKALNIE JUZ W CIAGU
NAJBLIZSZYCH LAT

Adam Dzwonkowski, Microsoft

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Niedawno zaprezentowalismy wyniki
badania, ktére w partnerstwie z VMware
przeprowadzilismy wsréd firm w Polsce,
Czechach ina Wegrzech. Wiekszo$¢ ba-
danych firm wskazata, ze gtéwna bariera
moze by¢ kwestia obawy o bezpieczen-
stwo danych. Na te zmienng wskazato
33 proc. Czechéw, 20 proc. Wegrow
oraz az 41 proc. Polakéw. Jednak pan-
demia istotnie zmienita to negatywne
nastawienie, wiele firm bardzo szybko
zaczeto dostrzegad, jakie korzysci przy-
nosi wykorzystywanie w pracy zdalnej
rozwiazan chmurowych w modelu Saa$,
np. MS Teams. Dodatkowo przewidywa-
nie powrotu lockdownu uswiadomito
im, jak wazny jest dostep do danych
i aplikacji takze poza miejscem pracy.
Dla 34 proc. Polakéw gtéwna przeszkoda
w migracji byly wewnetrzne procedury,
ktére zabraniaja przenoszenia danych
do zewnetrznych centréw; epidemia
z pewnoscia wymusi zrewidowanie tych
polityk, takze ze wzgleddéw bezpieczen-
stwa. Firma Kaspersky Lab w kwietniu
br. przeprowadzita badanie: ,Przygo-
towania firm do pracy zdalnej”. Ponad
potowa badanych musiata korzystaé
z whasnych laptopow, ale tez z wlasnej
skrzynki e-mailowej oraz narzedzi
storage’owych. Przyspieszenie w tym
obszarze niewatpliwie juz jest, takze
w Polsce, co pokazuja nasze badania,
ale istnieje kilka raf, np. zwigzanych
z brakiem odpowiednich ekspertow
ds. cyberbezpieczenstwa.
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Adam Dzwonkowski, Microsoft: Chmura
jest naturalnym miejscem, do ktore-
go beda migrowali klienci ze swoimi
rozwiazaniami. Dla rynku polskiego
wazne sg ogloszenia Google i MS doty-
czace budowania tu wiasnych DC, cona
pewno zatrzesie tym rynkiem. Wartos$¢
kompleksowego planu inwestycyjne-
go Microsoftu wynosi 1 mld dol., a to
najwieksza inwestycja technologiczna
w Polsce i ogromna moc obliczeniowa
dostepna lokalnie juz w ciggu najbliz-
szych lat. Reszta uczestnikéw dostanie
jakis kawalek, ale mniejszy niz teraz.

Robert Busz, Equinix: Moim zdaniem
zmieni sie tez typ DC, ktére beda swiad-
czy¢ ustugi gtéwnie dostawcom ustug
cloudowych. A takze ich wielkosé: od
1-1,5 MW do ponad 10 MW w celu
oferowania ustug specyficznym klien-
tom. Zmieni sie tez rola DC z typowego
rozwiagzania ,Space, Power i Cooling”
namiejsce, w ktérym beda $wiadczone
przerdznego rodzaju ustugi na brzegu
regionéw cloudowych zbudowanych
przez duzych graczy. Ale mysle, ze na
brzegu sieci czy cloudu jest jeszcze
bardzo duzo miejsca do budowania
réznego rodzaju rozwiagzan hybrydo-
wych 1 dzieki temu takze ci mniejsi
beda mieli co robid.

Bartlomiej Danek, Google: Na koniec
mam dwie wiadomosci. Pierwsza to
taka, ze pandemia doprowadzita do tego,
iz klienci oczekuja bardzo konkretnego

fot.: Materiaty prasowe

rozwigzania i bardziej zaawansowa-
nych ustug, ktére efektywnie wplyna
naich biznes. Wysoka jest tez gotowos¢
do implementacji rozwigzan asekuru-
jacych biznes w przypadku kolejnej
pandemii, a to nie koliduje znaczaco
z ustugami dostawcéw DCaaS. Raczej
prowadzi do zblizenia sie tradycyj-
nych DCi globalnych graczy, zeby moc
obstuzy¢ klientéw lepiej i1 szybciej,
anatym zyskaja wszyscy. Druga opty-
mistyczna wiadomos¢ jest dla tych,
ktorzy beda korzystac z lokalizacji DC
naszej firmy. Google buduje w Polsce
pelny region, trzy Data Center. Region
zostanie uruchomiony na poczatku
2021 r.1bedzie to miato znaczenie dla
wielu klientéw, poniewaz kazdy z nich
bedzie mégt sobie wybrac konkretng
lokalizacje do obrébki swoich danych
1 przetwarzania.

Rafal Bakalarz, Netia: Nasza firma
sposréd tu obecnych jest jedynym
operatorem lokalnym, dzialajacym
tylko na rynku polskim. Informa-
cja o budowie DC przez MS i Google
w Polsce jest generalnie pozytywna,
takze dla nas. Gleboko wierzymy
bowiem w to, ze jeste$my w stanie
znalez¢ sobie na tym rynku miejsce,
oferujac nie tylko ustugi DCaas$, lecz
takze ustugi telekomunikacyjne, cy-
berbezpieczenistwaiinne, co sprawi,
ze nasza kompleksowa oferta bedzie
jeszcze bardziej atrakcyjna dla klien-
téw. Oczywiscie, chcemy tez sie uczy¢
ustug od hyperscaleréw, bo widzi-
my potencjal, zeby potaczy¢ nasze
rozwigzania z Google, AWS czy MS.
Przygladamy sie temu i analizujemy
wszystko pod katem nowej strategii
na kolejne lata w kontekscie chmury.

Marcin Zmaczynski, Aruba Cloud:
Bitwa bedzie trwata, ale walka bedzie
sie toczy¢ gtéwnie miedzy duzymi
graczami. Aruba chce wspédtpraco-
wac z globalnymi gigantami, ale takze
budowac¢ alternatywe dla firm, kté-
re potrzebuja nieco innej ustugi lub
maja obawy o bezpieczenstwo swoich
danych. Dodatkowo wspotpracujemy
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w ramach CISPE na rzecz projektéw
pozwalajacych stworzyé w Europie
realna alternatywe dla dominacji naj-
wiekszych graczy. Chmura jest miej-
scem, gdzie sa dostepne popularne
ustugi typu BI, Big Data, Al czy ob-
rébka danych. I firmy, ktére powstaly
z obrébki danych, np. Google, AWS
czy MS, staly sie czesciowo lidera-
mi chmury globalnie. Z kolei euro-
pejscy gracze DC, ktérzy wywodza
sie z firm hostingowych i do dzi$ sa
liderami ustug IaaS, takze chca ofe-
rowacd ustugi typu Big Data, co moze
prowadzi¢ do potyczki z hyperscale-
rami, chociaz bardziej prawdopodob-
na jest synergia.

Adam Dzwonkowski, Microsoft:
Majac na uwadze wzrosty na rynku
cloudowym na przestrzeni ostatnich
10 lat, nie sadze, zeby doszlo do ja-
kiejkolwiek wojny miedzy dostawca-
mi globalnymi. To wazny sygnat dla
wszystkich producentéw rozwiazan
on-premise, ktérzy zdecydowanie
powinni wzia¢ to pod uwage w plano-
waniu rozwoju swoich bizneséw, ktére
lepiej odpowiedza na ten trend, np.
produkujac jakies oryginalne ustugi.
Im wieksza konkurencja, tym lepiej.
Finalnie wygra na tym rynek, ktéry
wreszcie bedzie w stanie konkurowac
z krajami bardziej zaawansowany-
mi technologicznie.

Robert Busz, Equinix: Moim zdaniem
to nie jest wojna na wyniszczenie,
tylko impuls do podnoszenia kwali-
fikacjiiwiedzy wszystkich lokalnych
graczy. Bo takie inwestycje jak Google
czy MS zaczna ponosic¢ takze inne
firmy, np. Equinix, a to tylko bedzie
sprzyja¢ podnoszeniu kwalifikacji
cyfrowych calych sektoréw. Netia
tez powinna znalez¢ swoje miejsce
W tym nowym ekosystemie.

redakcja: Wojciech Gryciuk
Wszystkie relacje z dotychczasowych
Debat ,Managera” znajdujq sie

na stronie: manager24.pl

w zaktadce: http://manager24.pl/
category/debata-managera
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Krzysztof Augustynowicz

Regional Sales Director
CEE Commercial Business Unit
w Salesforce

Chmura napedza
potezne wzrosty

Nie ma juz dzi$ odwrotu od chmury
i korzysci z nig zwiazanych.

Badania IDC oraz Salesforce pokazaty, ze
tylko w Polsce przychody uzyskane przez
caty ekosystem z nowych przedsiewzie¢
wyniosg do 2024 r. az 1,5 mld dol. Wzrost

ten jest napedzany przez ustugi chmury
obliczeniowej, dzieki ktérym rozwija sie wiele
innych technologii, w tym taczno$¢ mobilna,
media spotecznosciowe, Internet Rzeczy
(loT) i sztuczna inteligencja (Al). Wszystkie
one tworza nowe strumienie przychoddéw

i miejsca pracy, ktére rowniez wptywaja na
rozwoj chmury. Tak powstaje nieprzerwany
krag innowacji i wzrostu. Wedtug IDC

do 2024 r. prawie 50 proc. wydatkéw na
oprogramowanie do przetwarzania danych
w chmurze bedzie powigzane z transformacja
cyfrowa, odpowiadajac za prawie potowe
wptywdw ze sprzedazy oprogramowania.

W Salesforce tworzylisSmy rozwiazania
chmurowe juz w roku 1999, kiedy nikt

na Swiecie jeszcze nie moéwit o chmurze

i korzysciach, jakie ona daje. Obserwujac
rynek, dostawcodw rozwigzan czy choéby
zapowiedzi poteznych inwestycji w Polsce
zwigzanych z budowaniem rozwiazan
chmurowych, nietrudno wyciagnac wniosek,
ze outsourcing ustug tego typu stanie sie
powszechna praktyka. Kryzys zwiazany

z pandemia wyraznie pokazat, ze firmy, ktore
swoja transformacje cyfrowa rozpoczety
wczesniej, tagodniej zniosty jego skutki.

Nasz kraj jest w $wiatowej czotdwce panstw
dokonujacych transformacji cyfrowej

opartej na chmurze, umozliwiajacej wzrost
gospodarczy i tworzenie miejsc pracy. Lokalni
przedsiebiorcy doskonale rozumieja juz, ze
outsourcing pozwala btyskawicznie reagowac
na zmiany bez koniecznosci nagtych
inwestycji. &





