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Gtowne wskazniki za | potrocze 2011 r. oraz zrewidowana prognoza LS NET
Zmiana .
I potrocze rok-do Oryginalna )
Prognoza 2011 r. 2011r. roku prognoza Zmiany

Przychody (min PLN) 797.5 +2% 1.610+ -
Skorygowana EBITDA (min PLN) 194,3 +4% 405+ -
Marza skorygowanej EBITDA(%) 24% +0,5pp 25% -
EBIT (min PLN) 38,9 -3% 70+ -
Nakfady inwestycyjne (bez przeje¢) (min PLN) 97,5 +20% 230 -
Naktady inwestycyjne w relacji do przychodéw (%) 12% +1.8pp 14% -
Wolne operacyjne przeptywy pieniezne .
(OpFCF) (min PLN) 26,8 8% 170+ ]
Liczba klientéw ustug szerokopasmowych (w tys.) 720 +15% 780-800 750
Liczba klientéw ustug gtosowych (w tys.) 1202 +2% Podtrzymana Wycofana
Liczba uwolnionych weztéw LLU 612 +74% 700 -
Prognoza srednioterminowa
1 milion klientéw ustug szerokpasmowych' 2012 Wycofana

Prognoza dftugoterminowa

Podtrzymana

inwestor.netia. pl 'Pozostate elementy prognozy Srednioterminowej pozostajq niezmienione




Kluczowe osiggniecia w | potroczu i Il kw. 2011 eSSl N ET A

* Przychody wyniosty 797,5 min PLN za | p6trocze 2011 (+2% r-d-r) i 396,3 mIn PLN za Il kw. 2011 Przychody

(+1%r-d-r, -1% k-d-k)
min PLN

* Liczba klientéw Netii wzrasta pomimo zwalniajacego rynku 450
400

- 720 tys. klientow ustug szerokopasmowych (+15% r-d-r, +2% k-d-k) a0

- 1,202 tys. klientéw ustug gtosowych (+2% r-d-r, -1% k-d-k) 300
- Udzialy rynkowe wyniosty 11,7% w rynku stacjonarnych ustug szerokopasmowego Internetu oraz 13,3% w rynku izg 387 304 304 304 401 206
telefonii stacjonarne;j 150

100
50
0

- Udziat w przytaczach netto klientdéw stacjonarnych ustug szerokopasmowego Internetu? szacowany jest na 21% za
| pétrocze i 26% za Il kw. 2011

Ikw.10  Ilkw.10 llkw.10 IVkw.10 ITkw.11  Ilkw.11

* Netia kontynuuje wzrost w ramach lokalnej petli (LLU)

- 13 tys. przytaczen netto w Il kw. 2011 Skorygowana EBITDA3
- 612 uwolnionych weztéw, 159 tys. klientéw w Il kw. 2011 z uwzglednieniem 86 tys. klientéw zmigrowanych tacznie
z profilu BSA/WLR min PLN

120

» Sukces pilota NGA opierajacego sie na ofercie 3play

—  Silny przyrost klientéw, lepszy niz w poczatkowych fazach projektu rozwoju LLU

100 1

80

—  Netia zdecydowata sie na rozwdj sieci NGA do 500 tys. gospodarstw domowych w zasiegu sieci do korica roku o

» Spadek zysku EBITDA, ale oczekiwany wzrost w kolejnych kwartatach o g6 | |88 93

40
- Skorygowany zysk EBITDA3 wynidst 194,3 min PLN za | potrocze 2011 (+4% r-d-r) i 92,8 min PLN za Il kw. 2011
(-8% k-d-k)

20

0

- Zysk EBITDA wynidst 190 min PLN za | pétrocze 2011 (+1% r-d-r) i 88,7 min PLN za Il kw. 2011 (-12% k-d-k)

Ikw.10 I1kw.10 Illkw.10 IVkw.10 Ikw.11 Ilkw.11

* Odnotowana strata netto w | pétroczu 2011 wyniosta 10,1 min PLN, odnotowany zysk netto za Il kw.

i 4
wyniost 12,9 min PLN Operacyjny FCF
— 58,3 miIn PLN koszt zobowigzania podatkowego z 2003 roku poniesiony w | kw. 2011 m;: PLN
— 2,4 mIn PLN zwiekszonej rezerwy na doptate z tytutu ustugi powszechnej w Il kw. 2011 6
* Netia wygenerowata wolne operacyjne przeptywy pieniezne (OpFCF)* w | pétroczu 2011 w wysokosci jz
(PLN 96,8m) i Il kw.2011(PLN 36,2m) ol | & .
* Netia zrewidowata w do6t prognoze dotyczaca liczby klientéw na rok 2011 i prognoze srednioterminowa 2 T 3
(for 2010-2012) w zwiazku z zwalniajagcym rozwojem rynku WZ m

Tkw.10 Ikw. 10 Mkw.10  IVkw.2010 Tkw.2011 Ilkw. 2011

! Przy uwzglednieniu modyfikacji definicji ekwiwalentu linii VOIP w odniesieniu do ustug SIP Trunk przeprowadzonej w Il kw.

2 Wiqczajqc akwizycje sieci ethernetowych.

3 Skorygowana EBITDA, Skorygowany EBIT oraz Skorygowany zysk netto nie obejmujq jednorazowych wplywéw na wynik zwigzanych z zyskiem z tytutu odwrécenia odpiséw aktualizujqcych, zyskami na
sprzedazy transz sprzetu transmisyjnego do P4, realizacjq zobowiqzania podatkowego z 2003 roku, projektem restrukturyzacji ,Profit” oraz kosztami dotyczqcymi przeje¢

) . 4 ’ _ . . ; e i )
inwestor.netia p| Operacyjny FCF = Skorygowany zysk EBITDA pomniejszony o naktady inwestycyjne w Srodki trwate oraz wartosci niematerialne 3
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Ustugi szerokopasmowe | Stabilny wzrost na tle intensywnej konkurencji =~ ¢ ™3 N E T 1 A
Zwalniajqcy rynek Internetu
Porty szerokopasmowe szerokopasmowego
(000)
(000) 603 624 654 690 704 719 750 12% | 130 130 140
800 ] ]
r 120
11,6% 11,7% |
700 %0 85 /@ 80 100
- 80
600 1% 1,1% S
321 315 312 — 110,79 - 40
500 323 10,59
320 325 20
400 10% 0
lkw.10  Ilkw. 10 Illkw.10  IVkw.10  Tkw.11 ITkw. 11
300 127 146 159 [ Przytaczenia netto ustug szerokopasmowych == Udziat rynkowy Netii
73 99
60 Komentarze
20 115 114 119
106 104 102 . Udgziatw rynku ustug szerokopasmowych Netii
100 L
wyniost 11,7%
0 +  Nizsze wolumeny sprzedazy sg wynikiem
I kw.10 ITkw. 10 lII'kw. 10 IVkw.10 I kw. 11 ITkw. 11 Celna 2011 zwalniajacego rynku, koncentracji na kliencie
Wsie¢ miedziana sie¢ Ethernet B WiMAX mLU D BSA generujagcym wyzsze ARPU, podczas gdy TP

Sredni poziom ARPU oraz koszt

Przytqczenia netto ustug internetowych akwizycji klienta (SAC)

ARPU (PLN)
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1kw.09 ITkw. 09 Il kw. 09IV kw.09 I kw. 10 ITkw. 10 Il kw. 101V kw. 10 T kw. 11 ITkw. 11

Srednie ARPU (intemet szerokopasmowy) ———SAC

= \Vzrost organiczny Sieci Ethemet (akwizycjei transfery aktywow)

Zrédto: Netia, informacje publicznie dostepne

. . "W oparciu o szacunki Netii dot. tqcznej wielkosci rynku stacjonarnych ustug szerokopasmowych
inwestor.netia.pl a aczng 4 jonarny g p y

SAC(PLN)
350

jest konkurencyjna w segmencie klientow
generujacych niskie ARPU

159 tys. klientéw LLU (118% r-d-r)

Stabilne ARPU z wzrastajacym kosztem
akwizycji klienta (SAC) sg odzwierciedleniem
zmiany miksu produktéw w kierunku
pakietyzacji

Brak miejsca na walke cenowa w segmencie
nisko marzowym, stad koncentracja na
segmencie wysoko marzowym

Prognoza Netii zredukowana do 750 tys.
klientow ustug szerokopasmowych do korica
roku




USJngl ngOSOWG | klientow generujqcych WyZSZE ARPU

Linie gtosowe'

Wolumen pod presja, Netia koncentruje sie na segmencie

"' N ET I A

Kurczqcy sie rynek ustug gtosowych’

(tys.)
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Przytqczenia netto klientow glosowych ARPU na ustugach gtosowych
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C—Rynek ustug glosowych === Udziat Netii w rynku

Komentarze
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Zrédto: Netia, informacje publicznie dostepne
"W oparciu o szacunki Netii dot. tqcznej wielkosci rynku stacjonarnych ustug gtosowych

. . 2 Przy uwzglednieniu modyfikacji definicji ekwiwalentu linii VOIP w odniesieniu do ustug SIP Trunk przeprowadzonej w Il kw
inwestor.netia.pl yunege yfikadji definicj 9 przep j

1202 tys. ustug gtosowych na koniec Il kw. 2011
zgodnie z reklasyfikacja?

31% obstugiwanych bezposrednio we wiasnej
sieci Netii

Zaostrzona rywalizacja cenowa celujaca w
klientow z niskim ARPU i niskim abonamentem,
substytucja ustug telefonii komoérkowej oraz
telewizji kablowej wywierajg ujemny wptyw na
baze klientow Netii

Netia koncentruje sie na klientach generujacych
wyzsze ARPU, ktérych stara sie pozyskac poprzez
dosprzedaz w pakiecie nielimitowanych
pofaczen gtosowych na rozmowy lokalne i
miedzymiastowe

Stabilizacja ARPU w | p6troczu 2011 na poziomie
51 PLN w konsekwencji przychody z
bezposrednich ustug gtosowych spadajg o 1%




Strategia Netii w zakresie transformacji sieci i wzrostu marzy

Planowana ewolucja klientow Netii wedtug technologii
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Komentarze

BSA
NGA
‘ VDSL dzierzawa

Zmodernizowane sieci

BSA
ETTH
ol NGA
FTTx wiasna sie¢
ADSL Vied

2010 2020

Liczba ustug na abonenta w segmencie klientow
indywidualnych (x)

v

2010 2020

. . 1 Witymustugi IPTV
inwestor.netia.pl ymusg!

W ostatnich kwartatach odnotowano spowolnienie na rynku
telekomunikacyjnym

Zaostrzona rywalizacja cenowa ze strony Grupy TP skierowana
byta gtéwnie w klientéw dolnego segmentu rynku zaréwno
ustug gtosowych jak i dostepu szerokopasmowego

Zgodnie ze Strategiag do 2020 r. Netia skoncentruje sie w
gtéwnej mierze na:

- Pozyskiwaniu klientéw z gdrnego oraz S$redniego
segmentu rynku

- Sieci wtasnejoraz LLU
- Ustugach multiplay wtacznie z ustuga IPTV
- Dostosowaniu sieci do standardéw NGA

Netia podejmuje dziatania majace na celu przyspieszenie wzrostu
w kolejnych kwartatach, cho¢ obecnie Spodtka odnotowuje
spadek wolumendw sprzedazy w Il kwartale 2011 r.

Szacujemy, iz tempo wzrostu sprzedazy znacznie przyspieszy
wraz z postepem modernizacji sieci NGA i szybkim rozwojem
obszaru dostepowego ustugi 3play w 2012 r.

- W pierwszej fazie dostosowywania sieci Netia rozszerzy jej
zasieg na 500 000 gospodarstw domowych do korca
201 1r.:

- 380000 linii na sieci miedzianej
- 120000 linii na sieci ethernetowej




NGA i 3play | Obiecujgce wyniki pilotazu obejmujacego zasiegiem :

30 tys. gospodarstw domowych

Pilot NGA oraz 3play

Budowa wieloetapowa

30 tys. gospodarstw domowych w zasiegu

56 tys. aktywnych uzytkownikédw Internetu w
objetym pilotazowym wdrozeniem obszarze w
momencie startu ustugi (19% penetracja)

Wyniki po 3 miesigcach pilotazowego wdrozenia
i zwiekszenia zasiegu w ciggu kolejnych 3 miesiecy

1,1 tys. Klientow ustugi 3play na dzien 19 lipca 2011 r.
~ 80% to klienci, ktérzy dokupili ustuge 3play
~ 20% sprzedazy to nowi klienci

Podsumowanie wynikoéw pilota

....2. Poczatkowe wyniki sprzedazy przewyzszaja wyniki

se
o%*

LLU we wczesnej fazie wdrozenia ustugi
.. Wdrozenie ustugi 3play moze wptynac¢ korzystnie

esessevee

<" nawskazniki penetracji sieci
*». Znaczaca okazja do wzrostu penetracji zwiekszajac

.-..0....‘

“* swoj udziat na rynku ptatnej TV
-2, Plany dtugoterminowe zostajg modyfikowane aby

..l.......

inwestor.netia.pl

<« wykorzystac potencjat odkryty podczas pilota NGA

= Podjeto decyzje o rozszerzeniu zasiegu sieci NGA

“ na 500.000 gospodarstw domowych do konca
2011

Naktady inwestycyjne w roku 2011 w wysokosci 12,8 min
PLN na rozwdj sieci miedzianej w modelu FTTC do
istniejgcych DSLAM

Kolejne fazy wymagaja wiekszych inwestycji ze wzgledu na
inwestycje w sieC FITL

Planowane wdrozenie Netia media box na IV kw. 2011

Potencjat NGA

(tys.

Gospodarstwa | Potencjat NGA na
gospodarstw !
domowych) domowe NGA koniec 2011
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Oferta,No Limits”| Netia koncentruje sie na klientach z wyzszego segmentu & -.

oge®

.ENETIA

Gtéwne korzysci Wstepne wyniki sprzedazy umiarkowane

* Najwyzsza dostepna technologicznie predkos¢ przesylu «  Sprzedaz utrzymywata sie ponizej zatozonego poziomu jednak
danych wynik ten poprawia sie

. Brak wymogu zawierania umowy |Oja|nos'ciowej ° Komunikacja wszystkich unikalnych elementéw oferty =za

* Nielimitowane potaczenia stacjonarne na terenie kraju posrednictwem platformy ATL byla duzym wyzwaniem

* W najblizszym czasie zostang podjete dziatania majace na celu

* Bardzo atrakcyjny pakiet TV w wybranych lokalizacjach poprawe komunikacji oferty za porednictwem TV

(28 kanatow)
*  Router,Netia Spot”- za cene 99,99 PLN brutto miesiecznie Router ,Netia Spot” - gléwne zalety
* Peten pakiet TV  z  darmowymi potaczeniami

*  tatwosc obstugi (plug & play)
*  Mozliwos¢ potaczenia szeregu urzadzen cyfrowych w sie¢
bezprzewodowg

miedzynarodowymi za 187 PLN brutto miesiecznie

« Srednia predko$¢ przesylu danych oferowana klientom

wzrosta dwukrotnie _ .
*  Dostep do mobilnego Internetu Netii

*  Mozliwos¢ wspotdzielenia plikow
*  Funkcji diagnostyczne
*  Nowoczesny design

Zmiana identyfikacji korporacyjnej zakoriczona w Il kwartale

* Nowa identyfikacja wizualna Netii wygrata tegoroczng edycje
prestizowego, miedzynarodowego konkursu Red Dot Design
Award.

,Netia Spot’

inwestor.netia.pl 8




Oferta ustug mobilnych | Netia kontynuuje rozwéj bazy mobilnego Internetu :,:,-,’-'2 NETIA

Kluczowe osiqgniecia

* Netia sprzedaje ustugi mobilne do matych i srednich
firm razem z zintegrowana ofertg ,One Office”

* Modemy USB skierowane do matych i srednich firm
oraz obecnych klientéw indywidualnych (Home)

e Ustugi dostarczane w oparciu o wspotprace z P4
w oparciu o umowe MVNO

e Marze na ustugach mobilnych poréwnywalne
z rentownoscig ustug BSA

Baza klientow mobilnego Internetu

A
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12000 e

+13%
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L

inwestor.netia.pl 9



Dane finansowe | Kluczowe dane dla I'i Il kw. 2011 oraz 2010 roku

(tys. PLN)

Przychody
Zmiana (% r-d-r)

Zysk brutto
Marza

Skorygowana EBITDA'

Marza
Zmiana (% r-d-r)

Skorygowany EBIT"
EBIT

Skorygowany Zysk'
Zysk/ (strata) netto

Aktywa facznie

Srodki pieniezne netto i
bony skarbowe
Dostepne linie kredytowe?

N E T I A
2010 2011 Inne komentarze
I kw. Il kw. I kw. 1V kw. I kw. Il kw. Strata netto zwigzana
z rozpoznaniem w kosztach
386.979  393.698  394.465 394.154 401.189  396.280 kwoty 58,3 min PLN dot.
3,0% 5,4% 6,5% 2,0% 3,7% 0,7% podatku dochodowego od oséb
prawnych za 2003 rok
126.763  131.484  115.869  119.201 130.955  123.956 Netia ztozyta wniosek o kasacje
32,8% 33,4% 294%  30,2% 32,6%  31,3% do Najwyzszego Sadu
Administracyjnego
90.807  95.425 85525  87.737 101.504 92,832 Mandat na aranzadje
finansowania akwizycyjnego na
23,5% 24,2% 21,7% 22,3% 25,3% 23,4%
taczng kwote 700 min PLN
57,7% 29,4% 4,4% 14,3% 11,8% (2,7%)
16.835 20.639 10.114 11.222 26.179 17.046
19.562 20.477 14379  231.337 26.050 12.893
12.143 15.687 8.955 18.809 19.385 16.275
14.352 15.556 12.410  221.577 (23.045) 12.911
2.299.491 2.361.929 2.361.982 2.568.569 2.537.800 2.565.803
206.339  272.472 313313 345.216 382.039  430.008
295.000  295.000

! Skorygowana EBITDA, EBIT i wynik netto nie uwzgledniajq w odpowiednich pozycjach: zysku z tytutu odwrdcenia odpisow aktualizujgcych (IV kw. 2010), kosztéw restrukturyzacji w ramach projektu , Profit”
(2010), kosztéw dotyczqcych przejec (IV kw. 2010-2011), zyskéw na sprzedazy transz sprzetu transmisyjnego do P4 (I kw. | Il kw. 2010), oraz wptywu pozycji jednorazowych na podatek (2010-2011)

2 Netia anulowata linie kredytowq na kwote PLN 295m w dniu 29 lipca 2010 roku i podpisata mandat na aranzacje finansowania akwizycyjnego na tqczng kwote 700 min PLN

inwestor.netia.pl



Ewolucja zysku EBITDA pomiedzy |l kw. 2011 . e NETIA

(PLN min)
2 3 0,8
' .
2,1
1,9
2.1 2.0 [ -
1,0 2,0 1,2
101,5
92,8
Skorygowana  Spadek przychodéw Spadek przychodéw Wzrost przychodéw Spadek przychodéw — Wzrost kosztow Wzrost kosztow Spadek kosztéw Wzrost kosztéw dot. ~ Wzrost odpisu ~ Spadek pozostatych ~ Skorygowana
EBITDA za | kw. w segmencie W segmencie W segmencie W segmencie dziatania sieci reklamy i promocji prowizji planu aktualizujgcego kosztow EBITDA za Il kw.
2011 klientow klientow matych i $rednich Carrier i sprzedazowych motywacyjnego, warto$¢ naleznosci 2011
indywidualnych biznesowych firm (SOHO/SME)  niealokowanych wyptaconych innym OJU1 i rezerw na
(Home) przychodéw podmiotom wykonanie opcji
Komentarze

«  Przychody byty nizsze we wszystkich segmentach za wyjatkiem szybko rosnacego sektora matych i srednich firm

+  Wazrost kosztéw utrzymania sieci, kosztow reklamy i promocji oraz odpiséw aktualizujacych wartos¢ naleznosci staty za wzrostem
kosztéw ogdtem w Il kwartale

. . " Ograniczone jednostki udziatowe
inwestor.netia.pl 11




Przychody | Przychody w podziale na ustugi

Przychody w podziale na ustugi

min PLN 387 394 395 394 401 396
400
300
143 145 144 148 153 154

200
100 } 195 193 192 191

0

Ikw. 2010 Ilkw. 2010 Il kw. 2010 IV kw. 10 Ikw. 11 ITkw. 11

B Przychody z ustug gto sowych wg typu dostepu Przychody z transmisji danych wg typu dostepu
B Pozostate przychody

Przychody z ustug gfosowych wg typu dostepu

S N ET LA

Przychody z transmisji danych wg typu dostepu

min PLN 198 195 193 192 191 189
200
[ 10 | - e - —
150
114 116 116 119 120 120
100
50
70 65
0
Ikw.2010 Ilkw. 2010 Il kw. 2010 IV kw. 10 Tkw. 11 ITkw. 11
B Wiasna siec Dostep regulowany M Posrednie ustugi gfosowe i pozostate

minPLN 143 145 144 148 153 154
150
8 9 6 > 6 26
38
36 35 35 &
100
2
51 54 56 58 ey o
50
0
Ikw. 2010 Ilkw. 2010 Il kw. 2010 IV kw. 10 Tkw. 11 Ikw. 11
W Wiasna sie¢ - ustugi szerokopasmowe Dostep regulowany - ustu gi szerokopasmowe
B Wiasna siec - pozostata transmisja danych B Transmisja dla P4
Pozostate przychody
minPLN 46 53 58 54 57 54
60
7 7
o 7] =]
"
29
33 29 29
30
30 23
20
. J ) l
0
Ikw.2010  Ilkw. 2010 [Illkw.2010 IVkw.10 I kw. 11 ITkw. 11

B Rozliczenia miedzyoperatorskie ™ Ustugi hurtowe ™ Pozostate ustugitelekomunikacyjne

inwestor.netia.pl
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Segmenty operacyjne | Klienci indywidualni

Przychody i marza EBITDA

....
LR XX X .:.: L N E T l A
o’
Naktady inwestycyjne
mln PLN
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15 16
M
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I kw.10 Ilkw. 10 HIkw.10 IVkw.10  Tkw.11 ITkw. 11

Komentarze

min PLN
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C— Przychody Marza EBITDA %
H 1
Liczba ustug
(tys.)
1500 1447 1476 1469 1461 | 40%
1402 1413
— 30%
27% 28% 29% ’ 30%
0/
24% 26%
20%
10%
1000 0%
I kw. 10 ITkw. 10 1l kw. 10 IV kw. 10 Ikw. 11 ITkw. 11
[ Ustugi e Udziat liniiz ustugami pakietowymi (%)

inwestor.netia.pl

Zrédto: Spotka

«  Spadek liczby niskomarzowych ustug 1play na bazie BSA i WLR
na skutek zaostrzonej rywalizacji cenowej w segmencie
klientow generujacych nizsze ARPU

+  Przytaczenia ustug 2play wspieraja wzrost rentownosci przez
redukcje kosztéw operacyjnych

+  Rosnacy trend w liczbie ustug przypadajacych na klienta
«  Oferta opierajaca sie o ustugi 3play powinna zwiekszy¢
sprzedaz i liczbe ustug na klienta w przysztosci

«  Wieksze naktady marketingowe poniesione na promocje oferty
»No Limits” w Il kw. 2011 w poréwnaniu z | kw. 2011

T Ustugi transmisji danych i ustugi gtosowe bez uzytkownikéw korzystajqgcych z prefiksu, stan na koniec okresu




Segmenty operacyjne | Mate i srednie firmy (SOHO/SME) eeee N E T

Przychody i marza EBITDA

Naktady inwestycyjne

min PLN min PLN
10
200 40%
34,3%
30,5% . 82.1% o 314% | 359
160 NU/O//_\
30%
120 2%
20%
80 15%
10% 5
40 4 4 3 4
44 46 46 48 49 50 5% 3
0 0% 0
Ikw.10 ITkw. 10 Mkw.10  IVkw.10 Tkw. 11 Tkw. 11 Ikw.10  1lkw.10 Hkw.10 IVkw.10 Tkw.11 Ilkw. 11
C— Przychody Marza EBITDA %
Liczba ustug’ Komentarze
«  Najszybciej rozwijajacy sie segment
(tys) - . . .
300 270 281 60% «  Przychody i liczba ustug wzrosty r-d-r i k-d-k w wyniku strategii
258 — . . .
. 240 7 50% agresywnego pozyskiwania klienta
210 — . . . .
200 T o 3% 2% 45% 40% +  Presjana ARPU ma miejsce w dalszym ciaggu w zwiazku z
36% 30% konkurencyjnym otoczeniem rynkowym
. 20% .« Duzy potencjat do utrzymania wzrastajacego udziatu w rynku w
10% dostepie regulowanym
0%
0 -10%
Ikw.10 ITkw. 10 IIlkw. 10 IVkw. 10 Tkw. 11 ITkw. 11
[ Ustugi e Udziat linii z ustugami pakietowymi (%)

inwestor.netia.pl

Zrédto: Spétka
! Ustugi transmisji danych i ustugi gtosowe bez uzytkownikow korzystajqgcych z prefiksu, stan na koniec okresu




Segmenty operacyjne | Klienci biznesowi

Przychody i marza EBITDA

<« N E T I A

e8setsee
‘.

Naktady inwestycyjne

min PLN
200 | S49% 54,0% 60%
514%  526% 498y C a95% ’
160 50%
40%
120
30%
80
20%
40 84 81 81 82 85 83 10%
0 0%
Ikw. 10 ITkw. 10 Ill'kw. 10 IVkw.10 Tkw. 11 ITkw. 11
" Przychody Marza EBITDA %
Przychody w podziale wedtug typu ustug
PLNm
84 81 82 82 85 83
. nm O @ B
60
34 33 34 35 37 37
40

Zoj 1
0

Ikw. 10 ITkw. 10 Illkw. 10 IVkw. 10 Ikw. 10 ITkw. 10
B Ustugi gtosowe Ustugitransmisji danych
m Ustugi hurtowe = Alokacja (gt Interkonnekt)

W Pozostate

Zrédto: Spétka

min PLN
20 ]
10 21
14 15
1 13 13
0
lkw.10 Ilkw. 10 Hkw.10 IVkw.10 Tkw.11 Ilkw. 11
Komentarze

+  Generujacy strumienie pieniezne stabilny model biznesowy

+  Wazrost przychodéw coraz bardziej uzalezniony od pozyskania
klientéw ustug transmisji danych

«  Wyzsza marza operacyjna z wykorzystania wiasnej infrastruktury
w przypadku wiekszosci ustug

W1kw. 2011 r. Netia dokonata reklasyfikacji niektorych przychodéw pomiedzy przychodami z ustug transmisji danych i pozostatych ustug telekomunikacyjnych, jednak bez wptywu na tqczne przychody.

W zwiqzku z powyzszym dane porownawcze za wszystkie kwartaty 2010 r. zostaty odpowiednio przeksztatcone i z tego wzgledu rézniq sie od danych prezentowanych uprzednio.

inwestor.netia.pl



Segmenty operacyjne | Carriers

Przychody i marza EBITDA

I A

Naktady inwestycyjne

min PLN
200
51,6%
160 ' 48,5% 47,2% 9
42,3% 42,4% 45,7%
120
80
40
55 60 61 53 57 55
0
I kw. 10 Ilkw. 10 IIlkw. 10 IVkw.10 Tkw. 11 ITkw. 11

" Przychody Marza EBITDA %

Przychody w podziale wedtug typu ustug

60%
50%
40%
30%
20%
10%
0%

min PLN
60 61 53 55
60 E n ﬂ
16 15
20 I I I I I
0
lkw. 10 ITkw. 10 Il kw. 10 IV kw. 10 Ikw. 10 ITkw. 10

B Ustugi hurtowe Inne ustugi transmisji danych

M Transmisja dla P4 M Interkonnekt - tranzyt ruchu

M Ustugi gtosowe M Pozostate

Zrédto: Spétka

min PLN
5
6
4 5 >
3 4
0
lkw.10 Ilkw.10 [ITkw.10 IVkw.10 Tkw.11 Ilkw. 11
Komentarze

+  Generujacy strumienie pieniezne stabilny model biznesowy

+  Przychody gtéwnie z ustug transmisji danych i
oportunistycznych kontraktow hurtowych

«  Tradycyjnie wysoka marza operacyjna dzieki dzierzawie innym
podmiotom pojemnosci witasnej sieci Netii

"W 1kw. 2011 r. Netia dokonata reklasyfikacji niektSrych przychodéw pomiedzy przychodami z ustug transmisji danych i pozostatych ustug telekomunikacyjnych, jednak bez wptywu na tqczne przychody.
W zwiqzku z powyzszym dane poréwnawcze za wszystkie kwartafy 2010 r. zostaly odpowiednio przeksztatcone i z tego wzgledu rézniq sie od danych prezentowanych uprzednio.

2 Marza EBITDA zostata przeksztatcona tak, aby wyltqczy¢ efekt na sprzedazy transzy sprzetu transmisyjnego do P4 w | kw. i Il kw. 2010r.

inwestor.netia.pl



Koszty operacyjne| Tymczasowy wzrost wydatkéw s NETIA

Wydatki gotéwkowe netto w segmencie pozostate’ Zatrudnienie
min PLN Zatrudnienie suma? 1410 1416 1450 1441 1452 1454
Aktywne zatrudnienie> 1359 1366 1393 1392 1399 1397
1600
50 20%
1400
1200
0 15%
30 30 30 29 1000
30 25 26 -
R 800
— 10%
20 ~ 600
0 8% 8% P 5% 7% 7% - 200
200
0 0% 0
I kw.10 ITkw. 10 1 kw. 10 IVkw. 10 Ikw. 11 ITkw. 11 I kw.10 Ilkw. 10 1l kw. 10 IVkw. 10 Tkw. 11 ITkw. 11
1 Wydatki netto e 0 przychodéw ogotem

B Netia podst. B Sjeci Ethernet

Udziat kosztow sprzedazy, dystrybucji i ogolnego zarzqdu
tgcznie w przychodach (%)* Komentarz

o0 «  Aktywne zatrudnienie na poziomie 1397 w Il kw. 2011 -

wzrost zatrudnienia wynikat z akwizycji spotek ethernetowych
0% | I +  Koszty ogdlnego zarzadu w Il kw. 2011 zawieraty 2,4 min
° 20% 20% 20% 18% 19% doptaty za okres $wiadczenia ustugi powszechnej (USO)
i koszty doradztwa finansowego (M&A) w wysokosci
10% 1,4 min PLN
o o - o0 - - +  Koszty sprzedazy w Il kw. 2011 zawieraty wyzsze 0 2,1 min PLN
0%

w10 kw10 kw10 Vw10 kw11 Hw. 11 koszty reklamy i promoc;ji oraz rezerwy na naleznosci
i Koszty sprzedazy | dystrybudji w relacji do przychodéw (%) niesciagalne, ktére wrécity do pozioméw z wezedniejszych
H Koszty ogolnego zarzadu w relacji do przychodoéw (%) kWa rtak,)W

Zrédto: Spétka
! Wydatki netto zostaty skorygowane o nastepujqce pozycje jednorazowe: ksiegowy zysku z tytutu odwrécenia odpiséw aktualizujqcych (IV kw. 2010), koszty restrukturyzacji w ramach projektu ,Profit” (2010),
koszty dotyczqce przejec (IV kw. 2010l kw. 2011
2 Ekwiwalenty petnych etatéw
3 Ekwiwalent petnych etatéw w odniesieniu do pracownikéw, ktérzy nie przebywajq na urlopach macierzyriskich, urlopach bezptatnych i dtugoterminowych zwolnieniach chorobowych (powyzej 33 dni w roku
kalendarzowym), nie sq w trakcie stuzby wojskowej albo ktérzy zostali zwolnieni z obowiqzku swiadczenia pracy
inwestor.netia .|o| 4 Wytqczajqc pozycje jednorazowe




Wyniki finansowe | Naktady inwestycyjne i FCF operacyjny

Naktady inwestycyjne

min PLN 248 246 200 81 98
250
200
19
150 110
18 230
100
7
60
50 109 49
83
4
29 38
0
2008 2009 2010 2011 P I potrocze | potrocze
2010 2011
mSie¢ilT mpg H Ust. szerkopasmowe (z WiMax)

Netia kontynuuje inwestycje w rozwdj Spétki, gtéwnie
w segmencie klientéw indywidualnych, zwigzane z obstuga rosnacej

liczby klientéw i zapotrzebowaniem na coraz wyzsze przeptywnosci

Wyzsze naktady inwestycyjne i IT odzwierciedlaja wzrost tempa
inwestycji majacych na celu aktywacje nowych klientéw korporacyjnych

Naktady inwestycyjne na rozwdj sieci szerokopasmowych w | pétroczu

2011r. odzwierciedlaty gtéwnie wydatki na rozwéj ustug opartych o
dostep LLU w odniesieniu do nowo uwalnianych weztéw oraz na
zwiekszenie pojemnosci transmisji danych

Wydatki inwestycyjne na projekt NGA w celu osiaggniecia penetracji 500
tys. w roku 2011 to 12 min PLN, z uwagi na fakt, ze w pierwszej kolejnosci

beda modernizowane linie wymagajace najnizszych naktadéow

inwestor.netia.pl

,Netia Spot” jest kapitalizowany i ,dzierzawiony” klientom

" FCF operacyjny = Skorygowany zysk EBITDA pomniejszony o naktady na materialne i niematerialne srodki trwate

° ... ..
. N ET I A
OpFCF!
min PLN
250
200
150
100
170
50
0
50
-100
2007 2008 2009 2010 2011F illkw.2010 Il kw.
Bl opFcr MM OpFCFza12miesiecy 2011 kw.2011
+  Wolne operacyjne przeptywy srodkdéw pienieznych
(OpFCF) w | pétroczu 2011na poziomie 97 min PLN
+  OpFCF prognozowany na 2011 r. na poziomie PLN 170
min PLN (przed akwizycjami)
18



Uzgodnienie wartosci EBITDA do zysku netto | Komentarz WES ONE T

I pétrocze Il pétrocze

tys. PLN 2010 2011 Zmiana
Skorygowana EBITDA 186 232 194 336 +4%
Pozycje jednorazowe:

Zysk na sprzedazy sprzetu transmisyjnego dla P4 2 865 - bd
Rezerwa na dopfate do ustugi powszechnej - (2 380) bd
Koszty restrukturyzacji w ramach projektu ,Profit” (300) (235) bd
Koszty dotyczace przejec - (1667) bd
EBITDA 188797 190 054 +1%
Amortyzacja (148 758) 151111 (1) +2%
EBIT 40039 38943 -3%
Przychody / (koszty) finansowe netto 199 6 905 bd
Zysk przed opodatkowaniem 40 239 45 848 +14%
Podatek biezacy i podatek odroczony (10330) (2 343) @ bd
Podatek CIT za 2003r. (kwota sporna) - (58 325) @ bd
Zysk/ (Strata) netto 29908 (10 134) bd
Liczba akcji (podstawowa) 389,338,353 390, 344, 286 bd
EPS (w PLN, podstawowy) 0,08 (0,03) bd

@ Okresy uzytkowania sieci dostepowych zostaty wydtuzone z uwagi na podjeta w ramach Strategii do 2020 r. decyzje o modernizacji sieci VDSL,
co wywarto wptyw na zwiekszenie rozpoznanego aktywa z tytutu odroczonego podatku dochodowego

Po otrzymaniu negatywnego wyroku sadu w dniu 15 marca 2011 r. Netia rozpoznata w rachunku wynikéw sporna kwote 58,3 min PLN podatku za
@ 2003 r. wraz z odsetkami. Powyzsza kwota zostata w catosci wydatkowana w | kw. 2010 r. Netia zamierza ztozy¢ skarge kasacyjng do sadu najwyzszej
instancji

inwestor.netia.pl



Konsolidacja rynku i program wykupu akcji wiasnych

Aktualizacja informacji na temat projektow akwizycyjnych

inwestor.netia.pl

Netia ma w perspektywie finalizacje waznego projektu
akwizycyjnego w 2011 .

Kilka innych znaczacych operatoréw alternatywnych jest
wystawionych na sprzedaz, badz sprzedaz ich przewidziana
jest w najblizszym czasie

Zarzad przeanalizuje kazdy mozliwy projekt akwizycyjny
i postrzega akwizycje jako jeden z gtéwnych czynnikéw
wzrostu

Zarzad jest skoncentrowany na generowaniu wartosci dla
akcjonariuszy i jest zdeterminowany by nie przeptacac
w zadnym projekcie akwizycyjnym, majac jednoczesnie na
uwadze mozliwos¢ zwrotu funduszy akcjonariuszom poprzez
realizacje zatwierdzonego programu wykupu akgji wtasnych

e N E T I A

Ptynnos¢ finansowa i program wykupu
akcji wtasnych

Netia posiada 300 min PLN w postaci
,Funduszu Akwizycyjnego” oraz 700 min
PLN w postaci udzielonego kredytu na
poczet duzych projektow akwizycyjnych

Grupa posiada zdolnos$¢ kredytowg do
przeprowadzenia dalszych znaczacych
akwizycji

Netia ma zgode akcjonariuszy na
przeznaczenie do 350 min PLN na poczet
wykupu akgji reprezentujacych do 12,5%
kapitatu zaktadowego Spotki

Zarzad monitoruje postep réznych
projektow akwizycyjnych tak by moéc
zarekomendowa¢ Radzie Nadzorczej
kiedy, w jakim zakresie i na jaka kwote
przeprowadzi¢ program wykupu akgji
wiasnych
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Podsumowanie N ET I A

Strategia 2020 ogtoszona przez Netie w styczniu 2011 roku

- Skupienie sie na dalszym wzroscie ustug 2play oraz 3play, a takze rozwoju sieci LLU oraz migracji klientéw
oraz modernizacji sieci do standardéw NGA

- Wymagajace otoczenie rynkowe przyspiesza repozycjonowanie Netii w kierunku klientoéw
generujacych wyzszg wartos¢ dla Spotki

- Pilot NGA oraz IPTV zakonczone sukcesem odnotowujac obiecujgce wyniki

- Netia rozpoczyna pierwszy etap modernizacji wiasnej sieci do standardéw NGA na duzg skale -
500 tys. mieszkan w zasiegu do konca 2011 roku

- Nowa oferta ustug szerokopasmowych ,No Limits” z wynikami stabszymi od zaktadanych

- Zmiany planowane w miksie produktowo — sprzedazowym oraz w komunikacji reklamowej do klientow,
tak aby zwiekszy¢ atrakcyjnos¢ oferty dla klientéw w segmentach nizej pozycjonowanych

- Btyskawiczna ekspansja z ofertg 3play na terenie kraju powinna wesprze¢ oferte i spowodowac wzrost
sprzedazy ustug dzieki IPTV

- Netia bardzo dobrze przygotowana do konsolidacji rynku telekomunikacyjnego w Polsce

- Skup akcji whasnych prawdopodobny jak tylko sytuacja dotyczaca akwizycji stanie sie jasna

inwestor.netia.pl 21







